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Uvod

wevr

Obchodni smlouva je jednou z nejdilezitéjSich pravnich skute¢nosti, ktera dnes
ovlivituje kazdou osobu, kterd vstupuje do zavazkovych vztahti pfi plnéni
podnikatelskych potieb. Dynamika zavazkového prava a uprava jeho institut se v 21.
stoleti neustale zrychluje a pravni uprava v minulosti obsazena pouze ve vnitrostatnich
normach se pfesouva na uroven unijni a mezinarodni. Ceska republika se stala ¢lenem
Evropské unie a tim se zavazala pfijimat jeji normy, které vyznamné ovliviiuji nejen
obchodni zdvazkové pravo. Reflexe nafizeni a smérnic do vnitrostatniho prava se
dotyka i subjekti obchodujicich na tizemi konkrétniho statu, proto jiz nikdy vice nelze
hovofit o obchodnich smlouvach pouze jako vztahu subjektii, kterym jsou kladeny
pravidla Cisté vili zakonodarce konkrétniho statu. Kazdy z podnikateld, ktery vstupuje
do obchodnich zavazkovych vztahli, se musi fidit pravidly upravujicimi tuto oblast
soukromého prava. Hlavnim cilem pravnich norem obchodniho pravd ma byt
prehlednost a srozumitelnost, aby kazdy byl schopen interpretovat a chapat vyznam
jednotlivych institutl a jimi se nasledné fidit. At uz se jedna o jednoduchou kupni
smlouvu mezi podnikateli uvnitt jednoho statu, nebo slozité smlouvy s pfeshranicnim
prvkem, musi byt vzdy jasné deklarovana pravidla, kterymi se vztah bude fidit. Spravné
napsand obchodni smlouva je zédkladem pro dikladné plnéni povinnosti a na druhou
stranu nezbytnost pro vynuceni prav, ktera ze vztahu vznikaji. Kazdy podnikatel, at’ uz
pfi sméné zbozi nebo pii poskytovani svych sluzeb, se neobejde bez listiny stvrzujici
jeho prava a povinnosti v daném vztahu. Esenci podnikdni a chovani podnikatele je
jistota jeho fungovani a ochrana jeho ¢innosti pfed nezddoucim chovanim z vnéjsku.
Neékteré obchodni smlouvy si vystaci pouze se zakladni znalosti smluvniho prava, na
druhou stranu je cilem kazdého podnikatele stale rozsifovat okruh své ¢innosti a prave v
téchto momentech se €asto ocitd v novych situacich, kdy se neobejde bez pravnika
specializovaného na danou oblast. Mlze se jednat napiiklad o bankovni financovani
jeho podniku, o slozit¢ smlouvy o pfepravé, o licencni smlouvy k predmétim
primyslového vlastnictvi apod. Co je vSak pro vSechny tyto konkrétni smluvni typy
spolecné, je oblast jejich uzavirani.

Za cil této prace jsem si dal nejen vyklad procesu uzavirani obchodnich smluv



podle teorie a zdkonné Upravy, ale snazil jsem se zapracovat i poznatky z realného
obchodniho prostfedi a praktické ptiklady.

V prvni a druhé kapitole se vénuji obecnému vykladu o zdvazkovych vztazich a
vysvétleni pojmu obchodni smlouvy, coz povazuji pro dosazeni kladeného cile za
nezbytné. Tieti kapitola se vénuje pravnim ukonim, jejich nalezitostem a dal§im
predpokladiim jejich platnosti. Ve ctvrté kapitole je podrobny rozbor dvou fazi
kontrakta¢niho procesu a to oferty a akceptace. Pro uzavirdni smluv neni rozhodujici
pouze dodrzeni spravného postupu pii uzavirani, ale také dodrzeni zakonnych
pozadavkl na obsah uzavirané smlouvy. Zdaleka se nedd o obchodnich smlouvach
hovofit pouze v souvislosti ujednani jedné listiny, a proto povazuji za dalezité vyporadat
se i s vykladem pouziti obchodnich podminek a dolozek uzitych ve vykladacich
pravidlech v paté kapitole o pfimych a nepfimych ujednanich. Obchodni zakonik v
porovnani s ob¢anskym upravuje 1 dalsi dva zplsoby uzavirani obchodnich smluv, a to
na zaklad¢ verejného navrhu na uzavieni smlouvy mnou popsanym v kapitole Sest a
obchodni vefejné soutéze zpracované v kapitole sedm. V kapitole vénované obchodni
vefejné soutézi se pouze okrajové zminuji o zdkoné o verfejnych zakdzkéch, ktery
obsahuje upravu zadavani verejnych zakazek zcela samostatné a obchodni zakonik se v
takovém ptipad¢ nepouzije ani podpirné. V osmé kapitole se vénuji pravni uprave
smlouvy o smlouvé budouci, pfedevSim jejim podstatnym ndlezitostem, které jsou
nezbytné pro platnost takové smlouvy. Zamérné neni obsahem této kapitoly vyklad o
soudnim urceni obsahu realizacni smlouvy nebo dodate¢né doplnéni obsahu realizacni
smlouvy z ditvodu vztahu spiSe k zamysSlené smlouvé nez smlouvé ptipravné. Posledni
devata kapitola obsahuje vyklad o zménach v obCanském a obchodnim pravu po pftijeti
nového obcanského zdkoniku. Pokusil jsem se tuto kapitolu tfidit do podkapitol, aby
odrazela strukturu této prace, a v kazdé podkapitole zdiiraznil nejdilezitéj$i zmény proti
soucasné uprave. Prace odrdzi pravni stav k 4. 12. 2011.

V kapitolach ¢tyfi, pét, Sest a sedm jsem povazoval za dilezité

vvvvvv

problematice.



1 Zavazkové vztahy a smlouva jako pravni skuteé¢nost
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Zavazkové pravo je jednou z nejdulezitéjSich casti soukromého prava, a proto je
jeho zékladni uprava obsazena v obCanském zékoniku, ktery slouzi vétSin¢ dalSich
pravnich norem jako piedpis podplirny. Pojem zavazkového pravniho vztahu je
definovén v ust. § 488 Ob¢Z. jako ,,pravni vztah, ze kterého véfiteli vznikd pravo na
plnéni (pohledavka) od dluznika a dluznikovi vznika povinnosti splnit zavazek.* Jak jiz
z této definice vyplyva, aby se jednalo o zdvazkovy vztah, musi byt splnény soucasné
nekteré podminky. Podstatou zdvazkového vztahu je, Ze mlize vzniknout za ucasti dvou
a vice stran, tedy zputsobilych subjektii do pravniho vztahu vstupovat. Na jedné strané se
bude jednat o véritele, kterému vznikd pohledavka za dluznikem a na druhé strané o
dluznika, kterému vznika dluh vaci véfiteli. Obé strany musi byt zptsobilé k pravnim
ukonlim, aby mohl z&vazkovy vztah platné vzniknout. U fyzickych osob je vznik této
zpisobilosti podminén dosazenim zletilosti.'! U pravnickych osob vznika tato
zpusobilost ode dne ucinnosti jejich zapisu do obchodniho nebo jiného rejstiiku, do
kterého jsou povinny se na zakladé zdkona zapsat.

Pohledavkou se rozumi subjektivni pravo jednoho subjektu (vétitele) pozadovat
od druhého subjektu zavazkového vztahu urCité plnéni, tedy aby néco dal, konal,
nekonal nebo strpél.> Dluhem se opa¢né rozumi povinnost dluznika poskytnout véfiteli
plnéni vyplyvajici z uzavieného zavazkového vztahu. Tim je naplnéna zésada rovnosti
stran a vySe zminénd ekvivalence plnéni. Vicestranné zavazky jsou typické i pro jiné
oblasti soukromého prava, nejen tedy pro pravo obcanské a obchodni. V pracovnim
pravu se bude jednat napt. o pracovni smlouvu mezi zaméstnavatelem a zaméstnancem,
kde je zakladni vztah prav a povinnosti v ust. § 38 PracZ. Dalsi velkou oblasti pro
zavazkové vztahy, které jsou upraveny ve zvlaStnich zdkonech, je pravo autorské a
pravo prumyslového vlastnictvi. Za vSechny je mozno jmenovat smlouvu licen¢ni, ktera

vymezuje vztah mezi autorem dila a nabyvatelem licence.*

Ustanoveni § 8 odst. 2 Ob¢Z. ,,Zletilosti se nabyva dovr§enim osmnéctého roku. Pied dosazenim
tohoto v€ku se zletilosti nabyva jen uzavienim manzelstvi.*

2 Ustanoveni § 19a odst. 2 Ob&Z.

> Knapova, Svestka, Dvorak a kolektiv. Ob&anské pravo hmotné 2. 4. vydani. ASPI, 2006, s. 20.
Ustanoveni § 46 a nasl. Zakon ¢. 121/2000 Sb., o pravu autorském, o pravech souvisejicich s pravem
autorskym a o zmén¢ nékterych zakont (autorsky zakon)



2 Smlouvy v rezimu obchodniho zakoniku

2.1 Obchodni smlouva

Smlouva je nejcastéjSim a typickym divodem vzniku zavazkovych pravnich
vztahl, ovSem jeji definici nenajdeme ani v obcanském ani obchodnim zakoniku. S
pojmem se tedy musela vypotradat odbornéd praxe a v soucasné literatufe mizeme najit
hned né¢kolik definic, které vsak jinymi slovy vzdy vyjadiuji stejny obsah a to, Ze se
jedné o ,,dvoustranny nebo vicestranny pravni ukon, ktery vznika souhlasnym projevem
viile smluvnich stran. ** Tato definice je vSak pfili§ obecna a plati pro smlouvy rtznych
typu v Siroké oblasti zavazkovych vztahi soukromého prava. Obchodni pravo,
konkrétn¢ uprava casti tfeti o obchodnich zavazkovych vztazich, navazuje na tuto
definici tim, Ze vymezuje subjekty, mezi kterymi vznikaji zdvazkové vztahy spadajici
pod rezim obchodniho zdkoniku. ,, V ustanoveni § 261 jsou jako obchodni zavazkové
vztahy oznaceny nejen vztahy mezi podnikateli pri jejich podnikatelské cinnosti (odst.
1), ale vyslovné také vztahy, kdy bud na jedné strané zavazkového vztahu je
nepodnikatelsky subjekt (odst. 2), nebo dokonce ani jedna ze stran zavazkového vztahu
nemusi byt podnikatelem (odst. 3). Je tedy ziejmé, Ze jiz v uvedeném ustanoveni
obchodni zakonik pocita s tim, Ze se jim Fidi zavazkové vztahy, jejichz jednou nebo i
obéma stranami jsou osoby, které nejsou podnikateli.“* Tim se dostivame k pojmu
obchodni smlouvy jako specidlniho zavazkového vztahu k obecnym zavazkovym

pravnim vztahlim upravenym v ust. § 488 a nasl. Ob¢Z.

2.2 Déleni a povaha obchodnich smluv

Obchodni smlouvy lze jako zdvazkové vztahy obchodniho prava tfidit do
n¢kolika  skupin. Prvni skupinou jsou tzv. Relativni obchody podle
ust. § 261 odst. 1 ObchZ. ,,Tato cast zakona upravuje zavazkové vztahy mezi

podnikateli, jestlize pFi jejich vzniku je ziejmé s prihlédnutim ke vsem okolnostem, Ze se

5

Hendrych, D. a kol. Pravnicky slovnik. 2. rozsifené vydani. C.H.Beck, 2001
6 Stanislav Pliva: Nad jednim rozhodnutim soudu (k dosahu § 262 obch. zak.), [Bulletin advokacie
5/1997, s. 31]



tykaji jejich podnikatelské cinnosti.* Pravé posledni ¢ast tohoto souvéti je pro urceni
zda se jedna o obchodni zadvazkovy vztah dilezitd.” Pro podiizeni zavazkového vztahu
pod obchodni zékonik nestadi pouze, Ze oba subjekty jsou podnikatelé®, ale uz pfi
vzniku musi byt patrné, Ze vznikajici vztah souvisi s jejich podnikatelskou ¢innosti.
Pokud zde jsou pochybnosti o tom, zZe obchod nesouvisi s jejich podnikatelkou ¢innosti,
nebude se jednat o relativni obchod, ale napi. o absolutni obchod nebo obcanskopravni
vztah spadajici pod rezim obcanského zakoniku.’ Piikladem budiz spoluprace mezi
velkoobchodem a maloobchodem za ucelem nakupu a prodeje zbozi, které jsou jejich
podnikatelskou ¢innosti. Druhym typem relativnich obchodt jsou zavazkové vztahy
vznikajici mezi statem nebo samospravnou uzemni jednotkou na jedné strané a
podnikatelem na strané¢ druhé, ovSem jen jde-li o podnikatelskou Ccinnost pii
uspokojovani vefejnych potieb.!” Nejcastéji tyto vztahy vznikaji pfi vefejnych
zakazkach vypisovanych organem statni spravy ¢i samospravy podle zvlastniho zadkona.
»wVerejnou zakdazkou je zakdazka na dodavky, sluzby nebo stavebni prace, jejimz
zadavatelem je osoba uvedena v §2 a u niz predpokladand cena predmétu verejné
zakdzky presahne 2 000 000 K¢ “!" Pro stat by bylo netnosné, aby mél pro kazdou
oblast uspokojovani vetejnych potieb své zaméstnance ¢i osoby, které jsou schopné tu
¢innost vykonat. Obchodni zavazkové vztahy podle ust. § 262 odst. 2 ObchZ. mu dévaji
moznost smluvné povéfit podnikatele aby za ného tuto Cinnost vykonal. Vzniklé

obchodni smlouvy tak budou spadat pod ¢ast tieti ObchZ.

Druhou velkou skupinou jsou tzv. typové (nomindlni) obchody. Vztahy, které 1ze
zatadit pod ust. § 261 odst. 3 ObchZ., se podrtizuji ¢asti tfeti obchodniho zakoniku bez
ohledu na povahu tcastnikli. V téchto vztazich se mohou objevit jak podnikatelé, stat a
samospravné tzemni jednotky, tak i spotiebitelé'’. V jednom vztahu se tak mohou

ocitnout osoby, které diky své podnikatelské ¢innosti disponuji znalosti v oboru, a na

7 Karel Marek: Uzavirani obchodn&pravnich smluv a jejich splnéni v narodnim a evropském ramci,

[Ad Notam 1/2008, s. 1]

8 Ustanoveni § 2 odst. 2 ObchZ.

Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 26.

' Hendrych, D. a kol. Pravnicky slovnik. 2. rozsifené vydani. C.H.Beck, 2001

' Ustanoveni § 6 odst. 1., 40/2004 Sb., o vefejnych zakazkach

Ustanoveni § 52 odst. 3 Ob¢Z. ,,Spotiebitelem je osoba, ktera pii uzavirani a plnéni smlouvy nejedna

v ramci své obchodni nebo jiné podnikatelské cinnosti.*
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druhé strané spotiebitel jakozto slabs$i strana, kterd v ramci své obchodni nebo jiné
podnikatelské ¢innosti nejedna. Ochrana slabsi strany je jednou ze zakladnich
soukromopravnich zasad, kterd ,,nabyvd na diileZitosti v modernim vyvoji prdva
zejména v souvislosti s vytvarenim ekonomicky mohutnych, mnohdy trh ovladajicich
nadndrodnich obchodnich spolecnosti.“* Podstata ochrany slab$i strany je zakotvena
po zménach Smlouvy o ES schvélenim Lisabonské smlouvy v Konsolidovaném znéni
Smlouvy o Evropské unii a Smlouvy o fungovani Evropské unie v ¢l 169, ktery zni: ,,K
podpore zdajmi spotrebitelii a k zajisteni vysoké urovne ochrany spotrebitele prispiva
Unie k ochrané zdravi, bezpecnosti a hospodarskych zajmu spotiebitelii, jakoz i k
podpore jejich prava na informace, vzdélavani a prava sdruzovat se k ochrané svych
zajmu . Evropské spoleCenstvi vydalo na zdklad€ tohoto clanku (byvaly ¢l. 153
Smlouvy o ES) velké mnozstvi smérnic, pod jejichz tlakem bylo nutné zménit
legislativu v jednotlivych staitech EU. Zména se nevyhnula ani obchodnimu zakoniku,
kde ochrana spotiebitele narazela pravé v ust. § 261 odst. 3. Proto bylo zakonem
¢. 370/2000 Sb. ze dne 14. zafi 2000 schvaleno nové znéni ust. § 262 a pridan odst. 2
(nyni odst. 4), ktery méni postaveni strany, kterd nejedna v rdmci své podnikatelské
¢innosti. ,, Podle §262 odst. 4 plati, Ze ve vtazich upravovanych §261 nebo podrizenych
dohodou ve smyslu §262 odst. 1, se pouziji, nevyplyva-li z tohoto zdkona nebo
zvlastnich predpisii néco jiného, ustanoveni této casti na obé strany. Ustanoveni
obcanského zakoniku, popr. zvlastnich pravnich predpisii o spotrebitelskych smlouvach,
adheznich smlouvach, zneuzivajicich klauzulich a jind ustanoveni smérujici k ochrané
spotrebitele je vSak treba pouzit vzdy, je-li to ve prospéch smluvni strany, ktera neni
podnikatelem. Smluvni strana, kterd neni podnikatelem, nese odpovédnost za poruSeni
povinnosti z téchto vztahii podle obcanského zdkoniku; na jeji spolecné zdvazky se

rovnéz pouziji ustanoveni obcanského zdkoniku. “'*

Z toho je patrné, ze oznaceni absolutni obchody jiz do budoucna neobstoji.
V ptipadech, kdy bude na jedné strané spotiebitel, se pouziji ochrannd ustanoveni
obcanského zdkoniku jak na postup pfed uzaviranim tak 1 na , uplatnéni

obcanskopravni odpovédnosti za poruseni povinnosti z téchto vztahii (je tak vylouceno

13 Knapovd, Svestka, Dvorak a kolektiv. Ob&anské pravo hmotné 1. 4. vydani. ASPI, 2005, s. 54
4 Tamtéz s. 46
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treba pouziti objektivniho principu vzniku odpovédnosti za Skodu) a uplatnéni

" Novy obcansky zdkonik ve svém

obcanskopravni upravy spolecnych zavazki.
ust. § 1799 jiz jasn¢ definuje, Ze veSkeré smlouvy, které vznikaji mezi podnikatelem a
spotiebitelem, spadaji pod zvlastni ustanoveni o smlouvach uzaviranych se
spotiebitelem. Duvodova zprava k novému obcanskému zakoniku pak uvadi, ze
oznaceni spotiebitelskd smlouva neni novym smluvnim typem, nybrz spiSe oznaceni

zavazkového vztahu, kde na jedné stran¢ vystupuje podnikatel v ramci své

podnikatelské ¢innosti a na druhé spotiebitel.

Dalsi skupinu smluv, které mohou vzniknout pti obchodnim zavazkovém vztahu,
jsou kombinované smlouvy podle ust. § 261 odst. 6 ObchZ. Zvlastnosti téchto vztaht je,
ze smluvni typ, ktery vznikne mezi subjekty z ust. § 261 odst. 1 ObchZ., je upraven
pouze v obcanském zakoniku, ale ,, otazky mezi podnikateli v pravnim vztahu
vzniknuvsim na zdkladé tohoto ,,obcanskopravniho“ smluvniho typu, které lze resit
podle obchodniho zakoniku (napr. délku promiceni, predpoklady odpovédnosti za Skodu
apod.), se s odkazem na §261 odst. 6 a §1 odst. 2 ObchZ. budou 7esit podle zakoniku
obchodniho, i kdyz jen v ramci onoho ,,obcanskopravniho* smluvniho typu nebo v

« 16

ramci obcanského zakoniku, v némz je vymezen, obsazena pravni uprava odchylna “.

Mezi takové kombinované obchodni zavazkové vztahy fadime smluvni typy:

* kupni smlouva pokud jde o nemovitost, pokud ov§em nejde o nemovitost, ktera

je soucasti podniku prevadéného smlouvou o prodeji podniku,
e darovaci smlouva,
* smlouva o ptijcce,
* smlouva o vyptjcce,

* njjemni smlouva (s vyjimkou smlouvy o nijmu dopravniho prostiedku a

smlouvy o najmu podniku),

* smlouva o nagjmu a podnajmu nebytovych prostor,

'S Bejeek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 29.
1 TamtéZs. 31.
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* smlouva ptikazni,

* smlouva o ubytovani,

* smlouva o pieprave osob,

* smlouva o vkladu na vkladnich knizkach a vkladnich listech,
* vztahy z pojistnych smluv uzavienych do 1. ledna 2006,

e smlouva o sdruZeni,

e cestovni smlouva."”

Méame tu tedy napf. Smlouvu o ptjcce, kterd je upravena pouze Vv
ust. § 657 a 658 ObCZ. Predmétem pljcky bude penézni obnos, ktery ke dni splatnosti
nebyl véfiteli vracen a podle ust. § 101 ObCZ. by zacala bézet ttileta promlceci doba.
Ovsem v piipadé¢ kombinovaného obchodu nebude promlceci doba posuzovéana podle
ust. § 101 Ob¢Z. nybrz podle ust. § 397 ObchZ, ktery stanovi promlceci dobu 4 roky.
Pokud jsem u typovych smluv uvedl, Ze mohou piisobit komplikace v praxi, u smluv
kombinovanych to musi byt nékolikandsobné¢ vice problémut. Pii vsi ucté k zasadé
ignorantia juris non excusat a znalostem a schopnostem obycejného podnikatele si
troufam tvrdit, Ze procento nespravné uzavienych smluv kombinovaného typu bude
pomérné vysoké, o pouziti spravnych ustanoveni pro chovani subjektti v pribéhu

zavazkového vztahu ani nemluve.

Fakultativni obchody jsou dalsi variantou obchodnich zavazkovych vztahi, které
vznikaji a tidi se Casti tfeti obchodniho zdkoniku. ,.Jako fakultativni obchody se
oznacuji vztahy, které nejsou ani relativnimi ani absolutnimi obchody, ale pro néz si
strany pisemné sjednaly pouzitelnost obchodniho zakoniku. Jsou tedy protikladem a
doplitkem k obligatornim obchodiim zahrnujicim obchody absolutni a relativni. “'* Pro
takové vztahy je charakteristické, Ze si strany bez ohledu zda jsou podnikatelé nebo
nepodnikatelé zvoli, ze jejich vztah bude podléhat reZii obchodniho zikoniku. Tato

volnost je praktickym vyjadfenim jedné ze zékladnich soukromopravnich zédsad o

'7 Bejéek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 30.

'8 Josef Bejéek: Nad traumatizujici zdhadou piisobnosti § 261 a § 262 obchodniho zékoniku, Pravni
rozhledy 10/1999, s. 505
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autonomii vule ucastnikd. Tim je garantovano ucastnikiim ,,...vstupovat svobodné ze své
vitlle a iniciativy do soukromopravnich vztahii a stanovit vétSinou svd prdava a
povinnosti, pokud v tom nejsou omezeni normami kogentniho charakteru®.” Podle
upravy ust. § 262 odst. 1 ObchZ muze tedy vzniknout obchodné zdvazkovy vztah, ktery
je typové upraveny v obchodnim zékoniku, i mezi podnikatelem a nepodnikatelem a
fidit se tak jeho ustanovenimi. I zde ovSem nardzime na ochranu slabsi strany podle
ust. § 262 odst. 4 ObchZ v piipadé, Ze jednou stranou bude nepodnikatel (spottebitel).
Potom nezbyva nez se ptat, zda takové ustanoveni md mit v obchodnim pravu prostor,
protoze v zasadé zadnou volbu nenabizi. Takovy vztah bude chranit spotfebitele podle
upravy spotiebitelskych smluv v ust. § 52 a nasl. ObZ. nebo od 1. 1. 2013 podle
ust. § 1799 Navrhu.

2.3 Typy a druhy obchodnich smluv

Obchodni zakonik jako ptedpis upravujici obchodni zavazkové vztahy zaroven
upravuje 1 smluvni typy, které lze za vySe uvedenych podminek a mezi relevantnimi
subjekty uzavfit. Zakonodarce se vhledem cCestnosti jejich pouZzitelnosti rozhodl pro
upravu piimo v obchodnim zakoniku i navzdory zasadé o smluvni svobod¢, kterou tim
muze byt predevSim to, Ze stat garantuje vynutitelnost prava, kterd se za piesné
stanovenych podminek stava jednodussi. Upraveny smluvni typ stanovi, jaké podstatné
nalezitosti md smlouva obsahovat, aby bylo mozno takovou dohodu pod pfislusna
ustanoveni podfadit. Tento formalizmus vSak neni bezmezny, i obchodni zdkonik
pamatuje na smluvni svobodu a dava tim tak prostor reagovat na situace, na které zakon
nepamatuje. V ust. § 269 odst. 2 ObchZ. Uvadi, ze . Ucastnici mohou uzaviit i takovou
smlouvu, ktera mneni upravena jako typ smlouvy. Jestlize vSak ucastnici dostatecné
neurci predmét svych zavazki, smlouva uzaviena neni. Pravé dostateCné urCeni
pfedmétu svych zavazkl je tu nejdilezitéjsi Casti uzavirané smlouvy. V pfipadé jeji
absence by jen téZzko soud mohl rozhodovat o pravech a povinnostech z takového
kontraktu vzniklych. ,,0 nepojmenovanych smlouvach tedy mluvime tehdy, jestlize je

zakon jako smluvni typ nezna a neoznacuje je tudiz ani nazvem, trebaze jde i o smlouvy,

' Knapova, Svestka, Dvotak a kolektiv. Ob&anské pravo hmotné 1. 4. vydani. ASPI, 2005, s. 51
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které se v obchodni praxi vyskytuji bézné a mimo pravni upravu své pojmenovani maji.
Povahu inominatni smlouvy ma napr. Smlouva o dodavce pracovnich sil (personal-

leasing), franchising, dealerskd nebo Sekova smlouva atd.« *

Mimo smlouvy pojmenované (nominatni) a nepojmenované (inominatni) pravo
zna i smlouvy smisené nebo zavislé. Smlouvy smisené mohou byt kompildtem ujednani
o podstatnych nalezitostech, které charakterizuji smluvni typy upravené. Mohou byt na
jedné listin€ nebo na vice listinach. Jako celek nepfipominaji zadny z pojmenovanych
smluvnich typl, ovSem na jeji fragmenty lze s jistou opatrnosti ¢asti jednotlivych
smluvnich typt aplikovat. Na podobné situace mysli obchodni zakonik v
ust. § 275 odst. 1 ,,Je-li uzavieno vice smluv pri tomtéz jednani nebo zahrnuto do jedné
listiny, posuzuje se kazda z teéchto smluv samostatné*. Toto ustanoveni podle mého
nazoru jasn¢ doklada rozdil mezi smiSenymi a inominatnimi smlouvami. Hlavni rozdil
spatfuji v tom, Ze na smlouvy smiSené se nahlizi predevsim z hlediska totoznosti jednani
v misté¢ a Casu, kde dochazi k uzavieni nékolika smluv, které svymi podstatnymi
nalezitostmi lze podtadit pod pojmenovany smluvni typ, ale jako celek jsou umisténé na
jedné listing, kterd nese pojmenovani, jez upraveno obchodnim zdkonikem neni.
Posuzovani jednotlivych ¢asti (smluv) samostatné je vitané nejen pro jistotu mezi
stranami, ale 1 pfipadné feSeni sporti vzniklych ze smisené smlouvy bude pro soud
snadnéjsi, pokud miiZze jednotlivé ¢asti posuzovat samostatné bez zavislosti na ostatnich

¢astech (smlouvach).

Vyjimku z vySe uvedeného stanovuje hned ust. § 275 odst. 2 ObchZ., ktery
dovoluje podminit platnost jedné smlouvy na druhé nebo jedné smlouvy na dalSich
smlouvéach. V takovych ptipadech plati ,.Ze pouze vznik rozhodné smlouvy podminuje
existenci smluv ostatnich.“*' Piikladem smlouvy smiSené mize byt kontrakt vzniknuvsi
na jednani mezi stranami A, B, C a D. A uzavie s B kupni smlouvu na dodavku
vyrobku, ktery ma B vyrobit pomoci stroje, ktery patii C. C uzavie smlouvu o ngjmu
stroje s B. D se zavaZze dodat B material pro zpracovani. Vzhledem k tomu, Zze mezi

nimi neni stanovend zadna zéavislost budou se prdva a povinnosti z uzavienych

2 Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 65.
2L TamtéZ s. 64.
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kontraktti posuzovat oddélen¢. Ovsem strany si mohou domluvit, Ze smlouvy mezi A a
B a mezi B a C vstoupi v platnost pouze v ptipadech, kdy D dodd material B. Tim je
smluvena zavislost prvnich dvou kontrakti na kontraktu mezi D a B, ktery se da
povazovat za rozhodny. V piipadé, ze kontrakt mezi D a B nezanikne splnénim,

zaniknou 1 ostatni smlouvy, které jsou na ném zavislé.

2.4 Subjekty obchodnich smluv

Z ust. § 261 ObchZ. lze vycist, kdo muze byt subjektem obchodnich
zavazkovych vztahi.”? V prvé fadé se bude jednat o podnikatele. Podnikatelem je podle
ust. § 2 odst. 2 ObchZ. osoba zapsana v obchodnim rejstiiku. Povinnost zapsat se do
obchodnicho rejstiiku maji podle ust. § 34 ObchZ. vSechny obchodni spole¢nosti,
druzZstva a zahrani¢ni osoby podle ust. § 21 ObchZ. s potvrzenymi vyjimkami. Vyklad o
podnikéni zahrani¢nich osob na uzemi Ceské republiky a jejich zapis do obchodniho
rejstiiku je jiz nad rdmec tohoto tématu, a proto povazuji vySe uvedeny vycet pro
dosazeni ucelu diplomové prace za dostacujici. Dale jsou podnikateli osoby, které
podnikaji na zéklad¢ Zivnostenského opravnéni. Sem spadaji jak osoby pravnické, tak
osoby fyzické, které podnikaji a maji opravnéni podle zékona ¢.455/1991 Sb., o
zivnostenském podnikani, ve znéni pozdéjSich predpisti a nemaji povinnosti zapisu do
obchodniho rejstiiku. Podnikateli dale jsou osoby, které podnikaji na zaklad¢ jiného nez
zivnostenského opravnéni podle zvlastnich piedpisi a osoby, které provozuji

zemédelskou vyrobu a jsou zapsané do evidence podle zvlastniho predpisu.

2 Stanislav Pliva: Nad jednim rozhodnutim soudu (k dosahu § 262 obch. zak.), [Bulletin advokacie
5/1997,s. 31]
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3 Pravni ukony pfi uzavirani obchodnich smiluv

3.1 Pravni ukony a jejich nalezitosti

Obchodni smlouva je jako kazda jind smlouva dohodou dvou stran na obsahu,
ktery se pro né€ po uzavieni stava zavazny. Zminéna dohoda je dosaZena souhlasnymi
pravnimi ukony, které spliuji zakonem kladené pozadavky. Obecnou upravu o pravnich
ukonech nalezneme v ust. § 37 Ob¢Z., ktery tika, ze ,, Prdvni ukon musi byt ucinén
svobodné a vazneé, urcité a srozumitelné, jinak je neplatny.“ Pravni nasledky z pravnich
ukonil vznikaji pouze z projevl vile, které maji vSechny zakonem stanovené naleZitosti.

Takovymi nélezitostmi jsou:

— nalezitost osoby

Ptedpokladem platnosti pravniho tkonu je, Ze bude ucinén zptsobilou osobou.
Fyzicka osoba podle ust. § 8 odst. 1 ObEZ. nabyva plnou zpiisobilost k pravnim tkonim
dosazenim zletilosti (dosaZzeni osmnactého roku zivota, nebo pfed nim uzavienim
manzelstvi). I po dosazeni této vékové hranice mize byt zplsobilost fyzické osoby

omezena v uréitém rozsahu nebo ji miize byt osoba uplné zbavena.”

— nalezitosti vule

Nalezitosti vile jsou splnény, pokud je pravni tkon ucinén svobodné, tedy bez
fyzického donuceni nebo bezpravni vyhruzky, a dale vazné, tedy ne z Zertu, hry, nebo
vyucovani.

— nalezitosti projevu

V ptipad¢ projevu je nutné dodrzet jeho srozumitelnost a urcitost. ,, Prdavni ikon
je neurcity a tedy neplatny, je-li vyjadreny projev viile sice po jazykové strance
srozumitelny, avsak nejednoznacny — a tim neurcity — zustavd jeho vécny obsah (véetné
predmétu ujednani), pricemz neurcitost tohoto obsahu nelze odstranit a preklenout ani

za pouziti vykladovych pravidel. “** Pojem ur€itosti neni nikde v zékoné definovan, a

2 Ustanoveni § 10 odst. 1 a 2 Ob¢Z.
% Svestka in Jifi Svestka, Jiti Spacil, Marta Skarova, Milan Hulmék a kolektiv Ob¢ansky zakonik I, II,
2. vydani, Praha 2009, 337s.
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proto je vzdy na uvaze soudu, jak konkrétni pifipad posoudi. Pokud bude projev
neurcity, nebude mozné posuzovat pravni ukon za platny. Mimo urcitost musi byt
projev ucinén i srozumiteln€. Srozumitelnost miizeme rozdélit do dvou kategorii, pijde
bud’ o absolutni, nebo relativni. Absolutné nesrozumitelny projev viile neni schopen
pusobit zadné nasledky a Cini cely pravni tikon neplatnym (ptjde napf. o pisemny navrh
smlouvy, ktery bude napsan jazykem, ktery je neptelozitelny a ani pomoci vykladovych
pravidel nebude mozné zjistit, jaky projev viille obsahuje). Relativni nesrozumitelnost se
da vzdy néjakym zplsobem (ptfekladem, odbornym vysvétlenim apod.) vylozit tak, ze
bude ziejméa vule, kterou jednajici strana chtéla projevit. Pravni ukon relativné
nesrozumitelny nebude neplatny, pokud se tuto nesrozumitelnost podafi odstranit. K
odstranéni neurcitosti nebo nesrozumitelnosti obsahuje obcanskych zékonik vykladova
pravidla v ust. § 35 odst. 1,2 a 3 pro ob¢anskopravni zavazkové vztahy. Tato prace se
vSak tykd upravy obchodnich smluv a proto bude nutné pouzit vykladova pravidla

obsazena v obchodnim zakoniku.

Z ust. § 266 odst. 1 ObchZ lze vyvodit, Ze projev vile se vyklada primarné podle
umyslu jednajici osoby, ale pouze za predpokladu, Ze tento imysl byl adresatovi znadm,
nebo mél byt zndm. ,,Nelze-li tento umysl v konkrétnim pripadé zjistit, vychazi se z toho,
jaky vyznam se priklada pouZitym vyraziim podle obchodnich zvyklosti a z uvahy, jakou
by mel predstavu o obsahu a dosahu daného ukonu bézny podnikatel, kdyby mu byl
tento projev urcen. > Posuzovani, zda imysl jednajiciho byl protistrang zniam, bude
pfedmétem dokazovani soudu, ktery jak je vySe uvedeno, bude vychazet predevSim z
vykladu pojmu ,bézny podnikatel“. U podnikateli bude soud profesionalitu
pfedpokladat, a tim se podle mého nazoru prostor pro zneuziti zmenSuje, ovSem kazdy
si dovedeme piedstavit, ze se adresat pravniho ukonu bude v ptipadé poruseni svych
povinnosti domahat zneplatnéni pravniho ukonu jednajici osoby z divodu, Ze mu
prikladal jiny vyznam, neZ jednajici osoba predpokladala. V takovém ptipad¢ nezbude
soudu nic jiného nez dokazat, ze imysl jednajici osoby byl adresatovi piedem zndm a ze
tedy neni sporu o vyznamu, ktery jednajici osoba sledovala. Dal§im podplrnym

vykladovym pravidlem v ptipad¢€, Ze nastanou pochybnosti pti vykladu pravnich tikont

% Tomsa in Stenglova, L., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zdkonik. Komentat. 13. vydéani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 911 s.
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podle ust. § 266 odst. 1 a 2 ObchZ., je posuzovani projevu vile podle vztahtl, které mezi
sebou strany v praxi zavedly, piipadn¢ okolnostmi, které jednani provazely, nebo
nasledné chovani stran po uzavieni smlouvy.”® Takova situace nastane v pfipadé, Ze
spolu strany jiz delSi dobu obchoduji a spolecné nemaji pochyb o vyznamech
pouzivanych vyrazi. ,, V pravnim styku obchodnikit se uziva rada terminii, které zdkon
nezna, ale které maji i tak ustdaleny vyznam: napr. Respiro, absolutorium, autorizované
zastoupeni, storno, pendle apod. Tyto pojmy se vykladaji podle jejich ustaleného
vyznamu, aniz se néjak zviast prihlizi k subjektivnim stanoviskiim jednajiciho. “”’ Projev
vile se tedy bude podle vyse uvedeného vykladu posuzovat nejprve podle tumyslu
jednajici strany, pokud byl tento timysl adresatovi znam, v ptipad¢, ze mu znam nebyl,
bude se projev vile posuzovat podle toho, jaky vyznam mu ptikladd osoba v postaveni
adresata. Tim se jednajici osoba dostdva do nevyhodné pozice, protoze adresat muize
namitat neznalost jeho umyslu a v tomto pfipad¢ nastupuje pouzitelnost ustanoveni o
vykladu projevu viile podle praxe, kterou mezi sebou strany zavedly. Pokud i piesto
nebude mozné urcit vyznam projevu vile jednajici osoby, obchodni zdkonik ve svém
ust. § 266 odst. 4 nabizi dalsi feSeni v tom, Ze ,,Projev vile, ktery obsahuje vyraz
pripoustéjici rizny vyklad, je treba v pochybnostech vykldadat k tizi strany, ktera jako
prvai v jednani tohoto vyrazu pouzila.“ V praxi to bude znamenat ochranu odbératele,
ktery vstupuje do vztahu s novym dodavatelem, ktery mlze mit zavedenou jinou

terminologii pii svém zpusobu obchodovani.

% Ustanoveni § 266 odst. 3 ObchZ.
*" Bejéek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 46.
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3.2 Forma projevu vule, forma pravniho jednani

., Pravni nasledky vznikaji pouze z projevu viile, které jsou platnymi prdavnimi
ukony, to znamend z projevii viile, které maji vSechny zdkonem stanovené ndleZitosti
pravnich iikonii. “® Jednou ze stanovenych néleZitosti je i naleZitost vn&j§i formy. Ceské
soukromé pravo vychazi ze zasady neformadlnosti pravnich ukonl, coz znamena, Ze
neni, azZ na vyjimky stanoveno, jakou formu maji pravni ukony mit. Pravni ukony lze
vykonat pisemné, ustné, nebo konkludentné. Pisemnost je vyzadovdna Vv
nejvyznamnéjSich ptipadech z oblasti vécnych prav, ale i z oblasti zavazkovych vztahti

a jednostrannych ukonti.

,,Smlouva vyzaduje k platnosti pisemnou formu pouze v pripadech stanovenych v
tomto zakone, nebo kdyz alespon jedna strana pri jednani o uzavieni smlouvy projevi
viili, aby smlouva byla uzaviena v pisemné podobé.“** Toto ust. § 272 odst. 1 ObchZ.
obsahuje jak zdkonnou formu projevu, tak i smluvni formu projevu. V nékterych
zavaznych piipadech pfi smluvnim ujednéni je zdkonem vyzadovédna pisemnd smlouva
napt. ust. § 262 odst. 2 ObchZ. (zdkonnad forma projevu). V jinych ptipadech muze
pisemnost slouzit jako jistota pro jednu ze smluvnich stran pro snadnéjsi dokazovani a
vynuceni plnéni ze smlouvy v budoucnu. V takovych pfipadech mluvime o smluvni
formé projevu, tedy o ptipadech, Ze pisemnost neni zdkonem vyzadovana, ale smluvni
strany si tuto formu zvoli. Dodrzeni nalezitosti vnéj$i formy je jednou z podminek
platnosti pravniho tkonu, zde se podpurné pouzije ust. § 40 odst. 1 Ob¢Z., které
rozhodné uvadi, ze neplatny je takovy ukon, ktery nemd formu stanovenou zakonem

nebo dohodou ucastniku.

V novém obcanském zdkoniku je forma pravnich ukonti upravena v ust. § 551 a
nasl. a v zasad¢ prejiméa volnost vybéru formy s omezenim piipadii, kdy je forma
stanovena zakonem nebo ujednédnim. Zajimavé ustanoveni je obsazeno Vv ust.
§ 556 Navrhu, kde je ve vété prvni uvedeno, Ze pokud vyzaduje zdkon né¢jakou formu
pro projev vile, mize byt takovy projev do budoucna meénén pouze stejnou formou

nebo formou piisngjsi. Jinak tomu je v piipadech, kdy je forma stanovena pouze

% Knapova, Svestka, Dvofak a kolektiv. Ob&anské pravo hmotné 1. 4. vydani. ASPI, 2005, s. 151.
¥ Ustanoveni § 272 odst. 1 ObchZ.
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ujednanim stran, zde sta¢i k platnosti zmény formy jen to, Ze to ujednani stran
nevylucuje. SouCasnd pravni Uprava umoziiuje pisemny zavazek meénit zase jen
pisemnou formou.*® Novy obéansky zakonik, stejné jako je obsaZeno ve stavajici pravni
upravé, vyzaduje v ptipad¢ pisemnosti i podpis jednajici osoby, pfipadné¢ miize byt

nahrazen mechanickymi prosttedky (razitko) v ptipadech, kde je to obvyklé.

30 Ustanoveni § 40 odst. 2 Ob&Z.
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4 Uzavirani obchodnich smluv

4.1 Oferta

Uprava navrhu na uzavieni smlouvy je obsaZena v ust. § 43a odst. 1 Ob&Z.
»Projev vile smeérujici k uzavieni smlouvy, jenz je urcen jedné nebo vice urcitym
osobam, je navrhem na uzavieni smlouvy (ddle jen ,,navrh*), jestlize je dostatecné
urcity a vyplyva z néj viile navrhovatele, aby byl vazan v pripadeé jeho prijeti“. Toto
ustanoveni je zakladni pravou i pro obchodni smlouvy, proto se pouzije i v ptipadech,
kdy subjekty kontraktace spadaji pod rezim obchodniho zékoniku. Mimo vySe
jmenované nalezitosti platného ndvrhu na uzavieni smlouvy jsou dale nezbytné
nalezitosti dovolenosti navrhu a moZznost plnéni. Pfedmétem navrhované smlouvy miize
byt jen plnéni zdkonem nezakdzané, tedy nejen co se tyka predméti z obchodu viibec
vylou¢enych, ale 1 ve vztahu k pfedmétim, jez jsou obchodovatelné jen za urcitych
zdkonem piedepsanych podminek.’' Pravni ukon, ktery ma byt schopen zalozit prava a
povinnosti, musi spliiovat 1 nélezitost moznosti plnéni, a proto pravni ukon, jehoz

piedmétem je pInéni nemozné, je neplatny.*

4.1.1 Podstatné obsahové nalezZitosti oferty

Jak jiz bylo uvedeno vySe, je nezbytné, aby pravni ukon, jimz je navrh na
uzavieni smlouvy, splioval potfebné naleZitosti. Ustanoveni § 43a odst. 1 ObcZ.

vyjmenovava:
— nadlezitost individualné urcitych osob, jedné ¢i vice,
— nalezitost dostate¢né obsahové urcitosti,

— nalezitost viile navrhovatele, byt ndvrhem vazan.

31

Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 51.
32 Ustanoveni § 37 odst.2 Ob&Z.
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Nesplituje-li  nadvrh  vSechny tyto c¢asti, neni navrhem podle ust.

§ 43a odst. 1 Ob¢Z., ale pouhou vyzvou k podavani navrhii na uzavieni smlouvy.*

Nalezitost jedné nebo vice uréitych osob

Obcansky zakonik, na rozdil od obchodniho zdkoniku, nepamatuje na navrh
smluv, které sméfuji k neurcitému poctu osob. Takovy navrh, ktery postradd urcitost
osob, bude povazovan pouze za vyzvu k podavani navrhli na uzavieni smlouvy. K
takovému zavéru dochazim dikazem a contrario pii vykladu ust. § 43a odst. 1 Ob¢Z. V
ptipad¢, Ze nebude splnéna ndleZzitost urCitosti adresata a n¢kdo na takovou vyzvu
odpovi, nebude to znamenat platné dovrSeni kontraktacniho procesu, nybrz novy navrh,
ktery smétuje od potencionalniho akceptanta k pivodnimu navrhovateli. Z toho, co bylo
vyse napsano, plyne, Ze nadvrhem na uzavieni smlouvy neni napf. ani inzerat ¢i reklama
v novinach, ani zaslani riznych ceniki, katalogli, riznd vyména informaci atd., které
tvoi sou¢ast vyzkumu trhu.** Marketingové nastroje, které na prvni pohled vypadaji
jako navrh na uzavieni smlouvy, tedy v pfipad¢ reakce podnikatele na inzerovanou véc,
jako navrh nepiisobi. Pokud podnikatel projevi zdjem o nabizenou véc, bude teprve jeho
projev vile povazovan za navrh na uzavieni smlouvy, za pfedpokladu, ze splni dalsi
nalezitosti pro platnost takového tkonu. Obchodni zakonik pamatuje i na ptipady, kdy
se podnikatel obrati na predem neurcity pocet osob, a takovy navrh upravuje v
ustanoveni § 276 a nasl. ObchZ. o vefejném navrhu na uzavieni smlouvy. Vice o

vefejném navrhu je pojednano v samostatné kapitole nize.

Nalezitost dostateéné obsahové urcitosti

V duchu ustanoveni § 43 ObC¢Z. jsou Ucastnici povinni odstranit pii kontraktaci
vSe, co by mohlo vést ke vzniku rozport, a proto mél zdkonodarce pottebu dale rozvést,
co se pod touto urcitosti predstavuje. Urcitost navrhu podle ust. § 43a odst. 1 ObchZ. je
splnéna, pokud navrh obsahuje alesponn podstatné nalezitosti navrhovaného smluvniho
typu vyzadované zdkonem. V piipad¢ obsahu obchodnich smluv je v obchodnim
zakoniku specialni uprava v ust. § 269 odst. 1, kdy .....jednotlivé typy smluv se pouziji

jen na smlouvy, jejichz obsah dohodnuty stranami zahrnuje podstatné casti smlouvy

3 Svestka in Svestka, J., Jehlicka, O.,Skarova, M., Spécil, J. A kol. Obcansky zakonik. Komentat. 10.
vydani. Praha : C. H. Beck, 2006, 292s.
3% Tamtéz 293s.
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stanovené v zakladnim ustanoveni pro kazdou z teéchto smluv.“ Pro navrh na uzavieni
obchodni smlouvy tedy plati, ze musi obsahovat podstatné casti smluvnich typt, které
obchodni zékonik vyjmenovava. Pokud se tedy smluvni strany domlouvaji napf. na

prodeji podniku, musi byt v ndvrhu smlouvy uvedeny nalezitosti:
— povinnost prodavajiciho odevzdat kupujicimu podnik,
— prevést na ngj vlastnické pravo k podniku,
— kupujici se zavaze prevzit zavazky prodavajiciho souvisejici s podnikem,*
— kupujici je povinen zaplatit kupni cenu,
— smlouva musi byt uzaviena pisemng.

Oblast zadvazkového prava je ovladdna zasadou smluvni svobody, kterd patii
mezi hlavni zédsady soukromého prava. ,, Smiuvni svobodou stran se rozumi predevsim
Jjejich svoboda smlouvu viibec uzavrit ¢i neuzavrit, dale vybrat si smluvni stranu —
spolukontrahenta, zvolit si smluvni typ, urcit obsah smlouvy, resp. obsah smlouvou
zaloZeného zavazkového pravniho vztahu, urcit formu smlouvy a konecné smlouvu za
dohodnutych podminek i zrusit.“*®* Obchodni zakonik napliiuje tuto zasadu
ust. § 269 odst. 2, ve kterém stanovi, ze smluvni strany mohou uzaviit i takovou
smlouvu, kterd neni jako smluvni typ v obchodnim zakoniku upravena. OvSem dodava,
ze v pripad¢ takového kontraktu je nutné, aby si strany dostatecné urcit¢ vymezili
pfedmét svych zavazkil, a to pod sankci neplatnosti. Vyjimku z nalezitosti obsahové
urcitosti obchodni zakonik ptipousti v ust. § 269 odst. 3, a to v pfipadech, Ze se strany
domluvi na moznosti doplnéni chybéjici ¢asti dodatecnou dohodou. Jedna se o vyjimku
z obecné upravy ust. § 44 odst. 1 Ob¢Z., ze smlouva je uzaviena okamzikem pfijeti
akceptace. Smlouva je platné uzaviena i tehdy, kdyz si strany dohodnou zptisob, jakym
bude chybégjici obsah smlouvy dodatecné stanoven. Dodate¢né urceni obsahu smlouvy

ale nesmi byt zavislé na vili jen jedné ze smluvnich stran.*’

¥ Pravo a podnikani 4/1995, s.29: ,,Podstatnou casti smlouvy o prodeji podniku je mimo jiné zavazek

kupujiciho prevzit zavazky prodavajiciho, souvisejici s podnikem. Neobsahuje-li smlouva uvedenou
podstatnou cast, tj. z prechodu byly vynaty nékteré zavazky, které souviseji s podnikem, nebyla platné
uzaviena smlouva o prodeji podniku, jez je takto jako smluvni typ upravena v obchodnim zdkoniku.
36 Svestka in Knappova, M., Svestka, J., a kol. Ob&anské pravo hmotné 2, Svazek II. 3. vydani. ASPI,
2002, 34s.
7 Dedic, J. a kol. Obchodni zékonik — Komentaf. Praha: Polygon, 2002, 3292s.

24



Nalezitost vile navrhovatele, byt ndvrhem vazan

Podle vyse uvedeného je oferta povazovéana za pravni tkon, ktery je zplsobily
ptivodit vznik prédv a povinnosti, jez zdkon s takovou ofertou spojuje. Pokud je navrh
jednou urcité osobé predlozen, povazuje se z hlediska navrhovatele za zavazny. Od
tohoto okamziku dava zédkon navrhovateli pfesné instrukce, za jakych okolnosti mtize
svlyj navrh odvolat nebo zrusit. ZruSit Ize ndvrh pouze v piipadé, dojde-li projev o
zrueni osobé, které je urcen, diive nebo alespont soucasné s navrhem.*® Dale ma
navrhovatel moznost sviij nadvrh odvolat, ovS§em pouze za ptredpokladu, Ze odvolani
dojde osobé, které je urceno, diive, nez tato osoba odeslala pfijeti navrhu. Ve svém
navrhu vSak muze navrhovatel urcit lhlitu pro piijeti nebo neodvolatelnost navrhu. V
takovych situacich je navrh neodvolatelny a zanikd pouze uplynutim lhity v ném
stanovené, nebo dojitim projevu o odmitnuti adresatem, nebo uplynutim pfiméiené
doby. Stejné jako u vetejného navrhu na uzavieni smlouvy bude pro adresata mnohem
Jist€j$i vénovat se navrhu, ktery je neodvolatelny nebo obsahuje lhiitu pro piijeti. Na
rozdil od vetejného navrhu, kde navrhovatel uzavird smlouvu s nejrychlejsSim, méa v
tomto pifipadé adresat, pokud neni lhiita pro pfijeti stanovena, neomezenou dobu na

rozhodnuti, zda navrh akceptuje ¢i nikoliv.

4.1.2 Sdéleni navrhu

Kazdy navrh na uzavieni smlouvy musi byt v souladu nejen s pozadavky na jeho
obsah, ale musi byt druhé strané¢ spravnym zplsobem sdélen. Véta prvni
ustanoveni § 43 odst. 2 ObchZ. pravi, ze navrh plisobi od doby, kdy dojde osobé, které
je ur€en. Dojiti je tfeba rozliSit podle toho, zda je navrh ucinén Gstné ¢i pisemné. V
ptipad¢ ustniho navrhu, ktery je ¢inén pifimo (bezprostfedné), plsobi navrh vici
oblatovi neprodlené. V pfipad¢€, Ze oblat navrh neprodlené neakceptuje a nevyplyva-li z
jeho obsahu néco jiného, oferta zanikd.” Pokud navrhovatel u¢ini navrh vici
nepfitomné osobé a z navrhu vyplyva, ze neni nutna akceptace neprodlené, nastavaji
ucinky navrhu od okamziku, kdy adresatovi takovy projev vile dojde. Druhou moznosti

v

a dle mého nazoru v obchodnich vztazich Castéjsi je sd€leni navrhu pisemnou formou

38 Ustanoveni § 43a odst. 2 ObchZ.
3 Ustanoveni § 43b odst. 2 Ob&Z.
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(obchodnim dopisem). Pisemny néavrh je vii¢i oblatovi uc¢inny nikoliv od okamziku, kdy
si oblat navrh ptecte, ale od okamziku, kdy se dostane do jim ovladané sféry (poStovni
schranka, recepce podniku apod.).*’ Pro platnost navrhu na uzavieni smlouvy je zaroven
dalezité, aby byl sdélen spravnou formou. Smlouvy, pro které zadkon nevyzaduje
pisemnou podobu, staci sd€leni ustni a na takové nejsou kladeny zadné pozadavky. V
piipadé, kdy zdkon vyzaduje pro platnost smlouvy pisemnou formu, je nutné, aby i
oferta byla u¢inéna pisemné. Pisemnd forma ndvrhu je splnéna napf. tim, Ze je text
., napsan vilastni rukou jednajiciho, rukou jiné osoby, strojem, tiskem, miize vSak byt s
ohledem na vyuziti modernich metod obcanskopravniho styku ucinén i telegraficky,
dalnopisem ci elektronickymi prostredky, jez — a to je nezbytna podminka — umoznuji
zachyceni obsahu pravniho tikonu, jakoZ i urcent osoby, kterd pravni iikon ucinila. “*' U
pisemnych névrhi je tedy nutné vyuzit prostfedkd, které zachyti obsah projevu vile,
neni to ovSem jedina podminka. Ustanoveni § 40 odst. 3 Ob¢Z. v prvni vété uvadi, ze
wpisemny pravni ukon je platny, je-li podepsan jednajici osobou“. K dulezitosti a
nasledkim nepodepséni névrhu, at’ uz ze strany navrhovatele ¢i adresata (v piipadé
pfijeti), se vyjadioval Nejvyssi soud ve svém rozhodnuti ze dne 15. tinora 2001, sp. zn.
25 Cdo 368/1999: ,, Byla-li nabidka prodavajictho na uzavreni pisemné kupni smlouvy
obsahujici jeji podstatné naleZitosti podepsana jen kupujicim a nikoliv tez prodavajicim,
je treba takto vyhotovenou listinu povazZovat za ndavrh kupujictho na uzavieni kupni
smlouvy ve smyslu § 43a odst. 1 ObcZ , nebot pouze on tento navrh jako jednajici osoba
podepsal. “* Podle mého nazoru bude toto v praxi opomijena situace, protoze nastava
okamzik, kdy v ptipad¢ ptivodniho navrhu je pro strany jasné kdo je navrhovatel a kdo
adresat navrhu, ovSem chybéjici podpis navrhovatele postaveni stran obraci, ¢imz se
zaroven 1 méni jejich prava na odvolani navrhu a dal$i. Nepodepsany navrh lze tedy
povazovat pouze za vyzvu k podani nadvrhu na uzavieni smlouvy, kterd se az napadné
podobna vetfejnému navrhu na uzavieni smlouvy podle obchodniho zakoniku jen s tim

rozdilem, ze je sméfovan urcité osobe.

0 Jitf Svestka, Jif Spacil, Marta Skéarova, Milan Hulmék a kolektiv Obcansky zdkonik I, I, 2. vydani,
Praha 2009, 402 s.

4 Tamtéz 363 s.

2 Rozhodnuti Nejvyssiho soudu ze dne 15. tnora 2001, sp. zn. 25 Cdo 368/1999 dostupny z WWW:
http://www.nsoud.cz/JudikaturaNS new/judikatura_prevedena2.nsf/WebSearch/D7B8654686CBD836
C12575EF00380CDB?0penDocument
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4.2 Akceptace

Jestlize fadné a vCasné pftijeti ndvrhu na uzavieni smlouvy zahrnujici vSechny
jeji podstatné nalezitosti nabude ucinnosti, neboli stretli-li se ve shod¢ (konsenzu) navrh
smlouvy a jeho pfijeti jako dva kvalifikované jednostranné pravni ukony, je smlouva
uzaviena. K potvrzeni ndvrhu na uzavieni smlouvy dochazi v okamziku, kdy oblat
oferentovi sdéli, at’ uZz ustné€ nebo pisemné, Ze ndvrh piijima.* Legalni definici
akceptace nalezneme v ust. § 43c odst 1 Ob¢Z. |, Véasné prohlaseni ucinéné osobou,
které byl navrh ucinén, nebo jiné jeji vcasné jedndani, z néhoz Ize dovodit jeji souhlas, je
prijetim navrhu.“ Prfijeti navrhu musi byt tedy ucinéno vcasné, aby bylo schopno
zpusobit zamySlené nésledky. Akceptace se povazuje za G¢innou od okamziku, kdy
vyjadfeni souhlasu s obsahem navrhu dojde navrhovateli.** Stejné jako u oferty plati pro
akceptaci, ze za dojiti se povazuje okamzik, kdy se potvrzeni dostane do sféry v tomto
ptipad€ navrhovatele. ,,Nerozhoduje tedy moment, kdy oferent vezme na védomi — napr.
otevienim a prectenim dopisu — Ze jeho navrh byl akceptovan. Pro radnou akceptaci
rozhoduje, co ucinil prijemce navrhu: oferent jeho vili jiz nemiize ménit nebo
dopliiovat, miize jen na zdkladé uzaviené smlouvy plnit, anebo plnéni pozadovat. “* V
praxi bude tedy vcasnost akceptace zachovana, pokud dojde napf. na recepci podniku

oferenta, ktery se s ni tak miize volné seznamit.

Dalsi dilezitou nalezitosti akceptace je jeji bezvyhradnost. V piipad€, ze
akceptant zaslal potvrzeni navrhu na uzavieni smlouvy s tim, Ze k nému pfipojil
dodatky, nebo v ném stanovil podminky ¢i jiné zmény, pljde o situaci, kdy se strany
obraci a z akceptanta se stava osoba, kterd ¢ini novou ofertu. * Odpovéd’, ve které se
akceptant odklani od pivodniho navrhu, se bude povaZovat za odmitnuti a pokud
akceptant splnil podminky pro platnost oferty, bude se jeho odpovéd’ povazovat za novy
navrh na uzavieni smlouvy podle ust. § 43a odst. 1 Ob¢Z. Za zménu oferty se
nepovazuje pouze zmeéna pouzitych slov, pokud maji stejny vyznam napf. nahrazeni

¢astky vyjadrené Cisly za vyjadieni slovni. Vyjadfeni souhlasu s navrhem vSak nemusi

# Jitf Svestka, Jif Spacil, Marta Skéarova, Milan Hulmék a kolektiv Obcansky zdkonik I, I, 2. vydani,
Praha 2009, 407 s.

4 Ustanoveni §43c odst. 2 Ob&Z.

* Bejéek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 55.

4 Ustanoveni § 44 odst. 2 Ob&Z.
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byt pouze véasnym prohlasenim, ale v nékterych ptipadech se za néj bude povazovat i
jiné v€asné jednani, napi. dodani pfedmétu v ¢asové navaznosti na navrh smlouvy nebo

zaplaceni kupni ceny apod. tzv. realna akceptace.”’

Obcansky zadkonik pamatuje i na situace, kdy akceptant své souhlasné stanovisko
neucini vcas. Takové pozdni pfijeti je potom platné pouze v piipadé, ze navrhovatel
akceptanta bez odkladu vyrozumi o tom, Ze je pfipraven se i pozdnim pfijetim zavazat k
plnéni zavazkl ze vzniklé smlouvy. Na vyrozuméni nejsou zakonem kladené Zzadné
formalni naroky, a tak i v pfipad¢ pisemnosti ndvrhu a akceptace mtize dojit k potvrzeni
pozdni akceptace ustni formou. Pokud vSak k potvrzeni navrhovatelem nedojde, nelze
jeho necinnost povazovat za souhlas s pozdni akceptaci, jak se uvadi ve vété druhé
ust. § 44 odst. 1 ObEZ. Stejné jako u akceptace, ktera obsahuje napt. obsahové zmény
nebo podminky, se povazuje pozdni akceptace za novy navrh se vSemi pravnimi
dasledky. ,,Jestlize vSak z dopisu ¢i z jiné pisemnosti (napr. z postovniho razitka na
obadlce), jez vyjadruje prijeti navrhu na uzavieni smlouvy, vyplyva, Ze byly odeslany za
takovych okolnosti, Ze by dosly navrhovateli vcas, kdyby jejich preprava (postovni ¢i
Jjina) probihala obvyklym zpiisobem, ma pozdni prijeti ucinky vcasného prijeti, ledaze
navrhovatel bezodkladné vyrozumél ustné ¢i odeslanim zpravy osobu, které byl navrh

urcen, ze povazuje navrh jiz za zanikly, nebo ji v tom smyslu odesle zpravu. “*

4.2.1 Proces potvrzeni navrhu na uzavreni smlouvy

Postup pfi sd€lovani akceptace odrazi zpiisob, jakym byla zvetfejnéna oferta.
V ptipad¢ ustni oferty je nutné akceptovat bez odkladu, pokud z nadvrhu nevyplyva néco
jiného. Pokud byl navrh na uzavieni smlouvy pisemny, je nutné, aby akceptant potvrdil
navrh pisemné. V praxi nastane podle mého nazoru velké mnozstvi situaci, ve kterych
bude oferta pisemnd i piesto, Ze smluvni typ podle obchodniho zdkoniku pisemnost
nevyzaduje. Pokud z takové oferty nebude jasné¢ vyplyvat, Ze akceptace ma byt
pisemnd, Ize ndvrh potvrdit 1 konkludentné, jak to predpokladd ust.

§ 275 odst. 4 ObchZ., napt. zaplacenim kupni ceny nebo odeslanim zbozi bez

4 Jif{ Svestka, Jiti Spéacil, Marta Skéarova, Milan Hulmék a kolektiv Obcansky zdkonik I, I, 2. vydani,
Praha 2009, 405 s.
% Tamtéz 406 s.
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vyrozuméni navrhovatele. V dnesni dobé je tento zptisob akceptace v obchodnim styku
obvykly napt. kdyz podnikatel emailem objedna zbozi a dodavatel mu zbozi obratem
zasila. Pravé takova forma miize byt praxi, kterou mezi sebou strany zavedly. ,,Pri
prijeti navrhu smlouvy odeslanim pozadovaného zbozi je pro posouzeni véasnosti prijeti
navrhu rozhodny den odeslani, nikoli den, kdy zbozi navrhovateli dojde nebo kdy se

navrhovatel jinak o odeslani zbozi dozvi. “¥

Navrhovatel mize v ndvrhu na uzavieni smlouvy stanovit, Ze je jeho umyslem,
aby vSechny osoby, kterym je ndvrh urcen, se staly stranou smlouvy. Jen v takovém
ptipad¢, kdy vSechny osoby zaslou platnou akceptaci, muze dojit k uzavieni smlouvy.
Ptikladem muze byt situace, kdy navrhovatel v kupni smlouvé nabizi odkup véci, ktera
je v podilovém spoluvlastnictvi. Bude jisté v zajmu navrhovatele, aby akceptaci zaslal
kazdy spoluvlastnik. Smlouva z takového navrhu vznikne v okamziku, kdy dojde

navrhovateli akceptace od posledniho akceptanta.

4.2.2 Zruseni akceptace

Stejné jako miize navrhovatel sviij navrh odvolat, mize tak ucinit i akceptant.
Akceptant miize své ptijeti odvolat bud’ tak, ze odvolani dojde navrhovateli diive nez
jeho souhlas s navrhem, nebo mu dojde soucasné. I zde plati, Ze za dojiti soucasné se
povazuje situace, kdy bude mit navrhovatel ve schrance dva dopisy, v jednom je
potvrzeni navrhu a v druhém odvolani. Nezalezi na tom, jestli si piijeti pecte diive nez

odvolani, takova sdéleni se povazuji za obdrzena soucasné.

4.3 Dodate¢né doplnéni smlouvy

Ve vykladu o obsahovych nalezitostech oferty bylo napsano, ze oferta musi
obsahovat podstatné nalezitosti uzaviraného smluvniho typu, nebo v ptipadech kdy se
uzavira innominatni smlouva, musi strany dostatecn¢ vymezit pfedmét svych zavazki.
Smlouvy v§ak mimo podstatnych nélezitosti mohou obsahovat i naleZitosti nepodstatné,
které samy o sobé nejsou pii uzavirani smlouvy zékonem nezbytné. Mize se jednat o

vec, kterd zatim neni dostateCné jasnd, nebo se o ni strany zatim nedohodli. OvSem v

¥ Tomsa in Stenglova, L., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zdkonik. Komentat. 13. vydéani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 927 s.
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praxi mohou i takové nepodstatné nalezitosti zamezit UCinnosti platné¢ uzaviené
smlouvy. ,, Strany maji v takovém pripadé tri moznosti. Za prvé mohou uzavrit smlouvu
s odkladaci podminkou, Ze dojde k dohodé o této casti obsahu smlouvy v urcité pozdejsi
dobe nebo do urcité doby. Nedojde-li ve stanovené dobée nebo do stanovené doby k
dohodé o této casti smlouvy, smlouva nevznikla (pada i puvodné dohodnuta cast). Dalsi
moznosti je uzavrit smlouvu s tim, Ze pripadné nedosazeni dohody o této casti obsahu
smlouvy nema mit na platnost smlouvy vliv, tj. Ze smlouva bude platit bez zamysleného
doplneni jen s dohodnutym obsahem, tak jako kdyby doplnéni obsahu nebylo viibec
uvazovano. OvsSem tento umysl musi byt vyjadren jasné, v pochybnostech plati, zZe jde o
odkladaci podminku. Treti mozZnost je, Ze se strany dohodnou, Ze chybéjici obsah
smlouvy ma byt doplnén, pokud o ném nedojde k dohodeé, soudem nebo dohodou
urcenou osobou (rozhodcem). Pro takovou dohodu se vyzaduje pisemnd forma. ‘'
Smlouva se tedy stava ucinnou v okamziku, kdy je doplnén obsah smlouvy, nebo kdy

zanikne zéavazek doplnit smlouvu a v dohodé stran stoji, Ze takovy dopln¢k neni

ptekazkou ucinnosti zbytku obsahu smlouvy.

4.4 Dilci zaveér

Osobné vidim proces uzavirani smluv jako jasny a aZ na par vyjimek bude 1 pro
bézného podnikatele srozumitelny. Oblast uzavirani smluv ovliviiuje cela fada zasad, na
kterych je postaveno obliga¢ni pravo. Kdyz uz by podnikatel nemél znalosti konkrétnich
ustanoveni obchodniho a ob¢anského zakonku, mél by alespon pomoci zasad védét v
jakém duchu a jaka pravidla ho pfi uzavirani smlouvy cekaji. Dale by jako podnikatel
mél rozlisit, co je a co neni poctivy obchodni styk, protoze v ptipad¢, ze bude jeho
jednani v rozporu s poctivym obchodnim stykem, nebude pozivat pravni ochrany jak
pravi § 265 ObchZ. ,,Obchodnik nesmi prekrocit meze, které vyplyvaji ze zasad
poctivého obchodniho styku pri prosazovani svych zajmu, nesmi zneuZzit prav, kterda mu
podle zakona, resp. na zaklade zakona, vznikla. Ujednani, ze kterého mu vzesla prava,
Jjejichz uplatneni by bylo v rozporu se zdasadami poctivého obchodniho styku, neni

neplatné, ale tato prdava nebudou vymahatelna — soud v takovém pripadé uplatnény

0 Tomsa in Stenglova, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zékonik. Komentaft. 13. vydéani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 910 s
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narok v rozsahu, v jakém je v rozporu se zdasadami poctivého obchodniho styku,
nepriznd. ! Pfi uzavirani smluv, i kdyZ se jedna o obchodni zavazky, je zakladnim
pfedpisem obcansky zdkonik a obchodni pak uz jen vymezuje zvlastnosti nutné pro
oblast podnikani. Jako nejvétsi odchylku proti obecné upravé v obCanském zakoniku
vidim hodnoceni projevi vile, které¢ se v obchodnim zékoniku hodnoti nejdiive podle
umyslu jednajiciho a nésledné podle toho, jaky vyznam by mu ptiklddala osoba, které je
projev ur¢en. Oblast uzavirani obchodnich smluv ovliviluje 1 praxe, kterou mezi sebou
strany zavedly (pfikladem muze byt pisemny navrh smlouvy, ale akceptace bude
provedena jiz odeslanim zbozi). Jako velké usnadnéni pii vykladu ustanoveni
obchodniho zékoniku vidim § 263, ktery vyjmenovava, od kterych ustanoveni se nelze
odchylit, pokud je tedy v zdkladnim ustanoveni § 488b odst. 3 ObchZ. uvedeno, Ze
smlouva o prondgjmu podniku musi byt uzaviena pisemné, neni mozné podnik
pronajmout ustni dohodou stran. Podnikatel, ktery se chystd uzavftit jakoukoliv
obchodni smlouvu, si musi byt védom, Ze jsou tu nékteré nalezitosti a podminky, které
musi dodrzet. Z vySe uvedené¢ho vykladu o procesu uzavirdni smluv bych pfipomnél
pisemna jak oferta, tak i akceptace. Zakladni ustanoveni u jednotlivych smluvnich typt
jsou kogentni a nelze se od nich odchylit. Ob¢ansky zakonik stanovi, ze k platnosti
pisemného pravniho tkonu je tfeba podpisu. Pfi procesu kontraktace by se mély strany
vyvarovat vSem ujednanim, kterda mohou v budoucnu vést ke sporu. Nakonec bych rad
uvedl, ze by si podnikatel mél uvédomit nasledky oferty, kterd nema podstatné obsahové
nebo formalni nalezitosti, takova ,,oferta” se povazuje pouze za vyzvu k predkladani

navrhua.

' Tomsa in Stenglova, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentat. 13. vydéani. Praha :

C. H. Beck, 2010, 907 s.
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5 Obsah obchodnich smluv, pfima a nepfima ujednani

Obchodni zakonik je ovlddan zdsadou smluvni svobody, kterd zajistuje nejen
svobodu osob do smluvniho vztahu vstupovat, ale také podle své tivahy volit obsah
svych zavazkl. KdyZ se podivdme na tpravu jednotlivych smluvnich typt, zjistime, ze
vétSina ustanoveni je dispozitivniho charakteru, tedy Ze se od nich mohou kontrahenti
odchylit. Strandm je pouze kladena povinnost vyplyvajici z kogentnich zakladnich
ustanoveni jednotlivych smluvnich typt dodrzet podstatné nalezitosti, kterymi

zakonodarce jednotlivé smlouvy od sebe odliSuje.

Obsah smlouvy muze byt formovan dvéma zplsoby, bud’ bude smlouva
obsahovat veskera ujednani na jedné listiné (Pfimé& ujednani), nebo bude smlouva
obsahovat pouze nejdilezitéjsi Casti a ve zbytku se odkdze na jiné dokumenty ci

ujednani (Nepifima ujednéni).

5.1 Pfima ujednani

Pokud spolu dva podnikatelé uzaviraji kupni smlouvu a pfitom nejsou dlouholeti
partnefi, bude vzdy pro kupujicitho vyhodné&jsi, kdyz bude mit vSechny ujednani na
jedné listin€é. Jak z hlediska piehlednosti, tak z hlediska pravni jistoty. Pro nového
odbératele bude jist¢ vyhodné&jsi, kdyz smlouva bude obsahovat vSechny terminy,
podminky odpovédnosti, dodaci podminky a platebni podminky ptimo. ,, Obsah primé
smluvni upravy vyplyne bud’ ze smluvni listiny podepsané stranami, nebo z obsahu
navrhu na uzavieni smlouvy prijatého v souladu se zakonem druhou stranou (napr.
vymeénou dopisit). Obsah ustni smlouvy vyplyne z ndavrhu na jeji uzavieni prijetim

druhou stranou, obsah ustniho ujedndni musi byt v pripadé potieby prokdzan svédky. “?

Obchodni zakonik v wust. § 273 odst. 3 dava ucastnikim moznost uzaviit
smlouvu 1 tzv. formuldfovym zplsobem. Za formuldfovou smlouvu se oznacuje
smlouva, ktera je uzaviena na predem pfipraveném tiskopisu, jenz dodava jedna ze
smluvnich stran, obvykle ta v realné silnéjsi pozici. ,, Text smlouvy je v radé pripadu

predtisten na tiskopisu, ktery se doplni jen udaji specifickymi pro dany

2 Kopag, L. Obchodni kontrakty 1. dil, PROSPEKTUM Praha, Praha 1993 s.115.

32



«“53

obchodni pripad.

Formulétové smlouvy jsou v praxi velmi rozsSitené¢ predevSim u podnikatela,
ktefi maji opakujici se typy zavazkovych vztahli. V takto pfed pfipravené smlouvé se
budou ménit pouze identifikacni tdaje a pfipadné dal$i udaje jako sezénni sleva,
individualni doba splatnosti, zpétny bonus za ro¢ni obrat apod. ,, Do formulare je
zpravidla zahrnut i text (podnikovych) obchodnich podminek, obvykle otistéeny na jeho
rubu. Protoze takové podminky casto sleduji dosazeni jednostrannych vyhod pro toho,
kdo je vydal, byva beznym obchodnim trikem jejich vytisteni malo citelnym petitem.
Pokud se vsak formular odvoldava na vseobecné obchodni podminky, vétsinou na né jen

odkdze.

Formulafové smlouvy jsou, jak bylo napsano, zpravidla predkladané stranou,
ktera je ve vztahu v siln¢jSim postaveni, proto bude pro adresata takové pred pifipravené
smlouvy t€zké cokoliv na obsahu zménit. Adresat musi takovou smlouvu bezvyhradné
pfijmout nebo nepiijmout. Pokud by do formulafe vyznacil n&jaké zmény, bude se
jednat o novy navrh, jak jiz bylo vysvétleno vyse v ¢asti o uzavirdni obchodnich smluv.
Predptipravené smlouvy se nejcastéji pouzivaji v oblastech prodeje zbozi a poskytovani

telekomunikacnich, cestovnich a finan¢nich sluzeb.

> Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 61.
3 TamtéZz s. 62.
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5.2 Nepfima ujednani

5.2.1 Obchodni podminky

,,Obchodni podminky jsou predem stanovené podminky, kterymi lze nahradit
cast obsahu smlouvy. “>> Tato definice spoleéné s ust. § 273 odst. 1 ObchZ. ,, Cdst
obsahu smlouvy Ize urcit také odkazem na vseobecné obchodni podminky vypracované
odbornymi nebo zdajmovymi organizacemi nebo odkazem na jiné obchodni podminky, jez
Jjsou stranam uzavirajicim smlouvu znamé nebo k navrhu priloZené.” tadi pouziti
obchodnich podminek mezi nepfima smluvni ujednéni. Smlouva miize bud’ obsahovat
vSechny ujednani na jedné listing, jak bylo popséno vysSe, nebo miize obsahovat pouze
podstatné nalezitosti v pripad€, ze ptjde o typovou smlouvu a zbytek ujednani bude
obsaZen v obchodnich podminkach. Obsahem obchodnich podminek miiZze byt upraveno
odli$n€ od zékona na zéklad€ principu smluvni svobody vSe, co zdkon neoznacuje za
kogentni ustanoveni. V praxi se Casto opakuji podobné situace at' uz napi. v oblasti
prodeje zbozi, zhotoveni dila, leasingovych smluv, smluv o bézném uctu apod., proto je
pro podnikatele vyhodné zobecnit urCité Casti tak, aby mohly byt pouzitelné pro co
nejvice piipadi. Obchodni podminky mohou byt pfi jedndni o smlouvé pfipojené k
navrhu nebo na né¢ miize navrh pouze odkazovat. V praxi neni neobvyklé, Ze jsou
podminky vyti§téné na opacné strané nez je text smlouvy, v takovém piipad¢ bude na
jedné stran¢ na podminky odkazovano a na druhé se s nimi kontrahujici strana muze
obratem seznamit. Obchodni zakonik rozliSuje dva druhy obchodnich podminek a to
podminky vypracované odbornymi nebo zajmovymi organizacemi nebo jiné obchodni
podminky, které mohou byt vypracovany jakymkoliv podnikatelem (napf.

navrhovatelem).

»Zdkon blize necharakterizuje, jaké odborné nebo zdajmové organizace md na
mysli. Z kontextu vyplyva, Ze miize jit o odborné nebo zdjmové organizace na rizné
urovni podle druhu smluv, pro které maji slouzit, a predmétu jejich plnéni, jde vsak
zirejmé o to, aby z charakteru téchto organizaci vyplyvala zaruka, Ze podminky budou

mit dobrou odbornou uroven a Ze v nich bude sledovan urcity obecnéjsi zdajem a ne

> Hendrych, D. a kol. Pravnicky slovnik. 2. roz§ifené vydani. C.H.Beck, 2001.
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zdjem jednotlivych podnikatelii... “*° Nejznaméj$imi obchodnimi podminkami jsou ty,
které¢ vypracovava skupina experti pii Evropské hospodaiské komisi OSN
(UNCITRAL). Cilem je vypracovat vSeobecné podminky, které maji standardizované
terminy a obsahuji zpravidla daje, které je mozno pouzit pro neurcité mnozstvi
podobnych obchodnich operaci. Takové podminky jsou povazované za vSeobecné
znamé a predpoklada se, ze podnikatel v daném oboru bude védét o jejich obsahu.
Pokud by podnikatel jejich obsah neznal, ma pfi uzavirdni smlouvy pravo pozadovat,
aby se s nimi mohl seznamit, na pozd¢j$i namitky, Ze se s podminkami neseznamil, neni
bran zfetel. V ptipadé, ze strany na takové podminky pfi uzavirani smlouvy odkazou,
bude k jejich zadvaznosti postatovat pouze uvedeni nazvu, Cisla a tdajii o organizaci,

kterd je vydala.

Druhym zplsobem vzniku obchodnich podminek je jejich tvorba samotnym
podnikatelem, ¢asto v roli navrhovatele, nebo sdruzenim podnikatelti ptisobicich ve
stejném odvéetvi. Hlavnim rozdilem dle mého nazoru bude, Zze podminky, na jejichz
tvorbé se podili vice podnikatelti, budou (stejné jako podminek tvotfenych odbornymi
organizacemi) objektivnéj$i a nebudou sledovat pouze jeden zdjem, jako tomu bude v
ptipad¢ podminek jednoho podnikatele. At uz jsou obchodni podminky tvofeny jednim
podnikatelem nebo skupinou podnikateld, plati pro né¢ spolecné, ze se nepiedpoklada
jejich znamost a v ptipad¢ kontraktace je nutné s nimi druhou stranu sezndmit. Takové
obchodni podminky musi byt bud’ k navrhu smlouvy pfilozené, nebo na né¢ mize byt,
stejn¢ jako v predeslych prikladech, odkazano. Odkaz na podminky bude dostacujici v
pripadech, kdy spolu strany udrzuji dlouhodobé;jsi obchodni styk a neni pochyb o tom,
ze jsou obchodnimi podminkami obeznameny. ,, Avsak dojde-1i ke sporu, bude nezbytne,
aby ten, kdo se na zavaznost techto podminek odvolava, jejich znalost druhou smluvni

stranou také prokdzal. "

Obchodni vztahy jsou velmi rozmanité, a proto se bude mozné v praxi b&zné
setkat s tim, Ze uzavirana smlouva odkazuje na obchodni podminky, ale sama nékterou

svou ¢asti stanovi podminky odlisSné. V takové situaci nam kogentni

¢ Tomsa in Stenglové, L., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zdkonik. Komentat. 13. vydani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 923 s.

7 Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 60.
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ustanoveni § 273 odst. 2 ObchZ. ,, Odchylna ujednani ve smlouvé maji prednost pred
znénim obchodnich podminek uvedenych v odstavci 1. uklada tidit se tim, na ¢em se
strany v tom konkrétnim piipadé¢ domluvily. Timto je jesté¢ vice posilnén respekt k
principu smluvni svobody a tak strany mohou bud’ odkazat na celé obchodni podminky,
nebo jen na jejich ¢ast, nebo mohou ¢ast obchodnich podminek uplné¢ nahradit a ¢ast

nechat v platnosti.

Obchodni podminky se ve vySe zminénych situacich stavaji soucasti smlouvy ve
znéni, jaké zde je v okamziku uzavieni. ,, PFripadna zmena obchodnich podminek, jak k
tomu bézné po urcité dobé dochazi, nema vliv a nemiize mit sama o sobé viiv na drive
uzavienou smlouvu. ‘““* Aby zména obchodnich podminek mohla vstoupit v platnost
vuci druhému kontrahentovi, bude nezbytné, aby strany uzaviely novou smlouvu, kterd
bude odkazovat na nové obchodni podminky (nebo jejich ¢ast). Zména obchodnich
podminek nema vliv na diive uzavienou smlouvu. V praxi se miize tedy objevit situace,
kdy je uzaviena smlouva mezi dvéma podnikateli, kterd odkazuje na obchodni
podminky oznacené napt. I/2011, a v pribéhu roku dojde jednostrannym ukonem k
oznameni zmény obchodnich podminek na I1I/2011. Pokud se bude adresat takového
pravniho tkonu chovat jiz v souladu s novymi obchodnimi podminkami I1/2011 (aktivni
konkludentni jednani), nebude se moci potom podnikatel, ktery podminky I1/2011 vydal
dovolavat neplatnosti pravnich ukonil, které byly ucinény v souladu s novymi

podminkami avSak v nesouladu se starymi obchodnimi podminkami 1/2011.

5.2.2 Dolozky uzite ve vykladacich pravidlech

Dal§im dilezitym nepfimym ujednanim v obchodnich zavazkovych vztazich
jsou pouzité dolozky, které definuji prava a povinnosti obou kontrahentii. Nejéastéji se
vyskytuji v oblasti mezindrodniho obchodu, ale neni vyjimkou jejich pouziti i v
obchodnich vztazich na tizemi Ceské republiky. Obchodni zakonik moznost vyuZiti
dolozek predvida ve svém ust. § 274 ,, Pouziji-li strany ve smlouvé nékteré z dolozek

upravenych v uzivanych vykladacich pravidlech, mad se za to, Ze strany zamyslely

dosahnout touto dolozkou pravnich ucinku stanovenych vykladacimi pravidly, na néz se

% Tomsa in Stenglov4, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentat. 13. vydéani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 924 s.
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strany ve smlouve odvolaly, jinak vykladacimi pravidly, ktera s prihlédnutim k povaze

smlouvy se obvykle pouzivaji. “

Nejznaméjs$imi  vyklddacimi pravidly jsou INCOTERMS (International
Commercial Terms), které vydavd Mezinarodni obchodni komora v Pafizi jiz od roku
1936 za , ucelem odstranéni problémii spojenych s rozdilnosti obchodnich zakoniku
riiznych zemi. “° Posledni aktualizace vykladacich pravidel prob&hla osmym vydanim v

roce 2010 s platnosti od 1. 1. 2011.

Vykléadaci pravidla obsahuji dolozky, ze kterych ,,vyplyvaji riizné povinnosti
prodavajiciho a riizné udaje diilezité pro povinnosti stran: o mistu plnéni, o odeslani
zbozi, o hrazeni prepravného a dalsich nakladii, o pojisteni, a opéet podle druhu z nich
vyplyva téz okamzZik prechodu nebezpedi Skody na zbozi. “” Dolozek bylo do
posledni aktualizace 13 rozdélenych do ¢tyft kategorii, od 1. 1. 2011 byl pocet snizen na
11 a rozdéleni do dvou kategorii podle toho, zda jsou dolozky vhodné pro vSechny
druhy pirepravy (sedm dolozek) a dolozky, které lze pouzit vyhradné pro namoini
pfepravu a vnitrozemskou vodni pfepravu (étyfi dolozky). V Ceské republice

vydava platné znéni Hospodai'ska komora Ceské republiky.

* Incoterms [online] [cit 28.10.2011] dostupné z WWW: http://cs.wikipedia.org/wiki/Incoterms
% Tomsa in Stenglov4, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentat. 13. vydani.
Praha : C. H. Beck, 2010, 925 s.
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DoloZky pro v§echny druhy piepravy®

Dolozka Anglické oznaceni Ceské oznadeni

EXW Ex Works (insert named Ze zavodu (uved’te misto
place of delivery) dodani)

FCA Free Carrier (insert named | Vyplacen¢ dopravci (uved’te
place of delivery) misto dodani)

CPT Carriage paid to (insert Pteprava placena do (uved'te
named place of destination) |misto urceni)

CIP Carriage and Insurance Paid | Pfeprava a pojisténi placeny
(insert named place of do (uved’te misto urceni)
destination)

DAT Delivered at Terminal S dodénim do terminalu
(insert named terminal at (uvedte pristavni terminal
port or place of destination) |nebo misto uréeni)

DAP Delivered at Place (insert | S dodanim do urcitého mista
named place of destination) |(uved’te misto urceni)

DDP Delivered Duty Paid (insert |S dodanim clo placeno

named place of destination)

(uved’te misto urceni)

Dolozky pro nimorni a vnitrozemskou vodni prepravu
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Dolozka Anglické oznaceni Ceské oznaceni

FAS Free Alongside Ship (insert | Vyplacen¢ k boku lodi
named port of shipment) (uvedte pristav nalodéni)

FOB Free on Board (insert Vyplacené lod’ (uved'te
named port of shipment) piistav nalodéni)

CFR Cost and Freight (insert Naklady a piepravné
named port of destination) |(uved'te ptistav urceni)

CIF Cost Insurance and Freight |Néklady, pojiSténi

(insert named port of
destination)

a prfepravné (uved'te pfistav
urceni)
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Dodaci podminka (parita) v mezinarodnim obchodu [online] [cit 12.11.2011] (CzechTrade) dostupné

z WWW: http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-exportera/parita-v-mezinarodnim-

obchodu/1001370/43590/
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Nové ¢lenéni dolozek pro prehled uvadim v tabulkach, ovSem jejich dalsi popis

nepovazuji z hlediska zvoleného téma za nutny. Kazda dolozka se od sebe 1isi tim, jaké

povinnosti jsou pii dodani zboZzi kladeny prodavajicimu a jaké kupujicimu. Vykladova

pravidla tak obsahuji i zrcadlové rozdélené povinnosti prodavajiciho a kupujiciho.®

naklady / Assistance with
information and related costs

A | Povinnosti prodavajiciho / The B Povinnosti kupujiciho / The
seller’s obligations byuers’a obligations

Al | VSeobecné povinnosti prodavajictho |B1 | VSeobecné povinnosti
/ General obligations of the seller prodavajiciho / General obligations

of the seller

A2 |Licence, povoleni, bezpecnostni B2 | Licence, povoleni, bezpecnostni
opatteni a dalsi formality / Licences, opatteni a dalsi formality / Licences,
authorizations, security clearances authorizations, security clearances
and other formalities and other formalities

A3 |Ptepravni smlouvy a pojisténi / B3 | Pfepravni smlouvy a pojiSténi /
Contracts of carriage and insurance Contracts of carriage and insurance

A4 |Dodani / Delivery B4 | Prevzeti dodavky / Taking delivery

AS | Ptrechod rizik / Transfer of risks B5 | Ptechod rizik / Transfer of risks

A6 |Rozdéleni nakladii / Allocation of |B6 |Rozdéleni nakladi / Allocation of
costs costs

A7 | Vyrozuméni kupujiciho / Notices to |B7 | Vyrozuméni prodavajiciho / Notices
the buyer to the seller

A8 | Dokumenty prokazujici dodani B8 | Dtkaz o ptevzeti dodavky / Proof of
zbozi / Delivery documents delivery

A9 |Kontrola — baleni — znaCeni / B9 | Kontrola zbozi / Inspection of goods
Checking — packaging — marking

A10 |Informacni podpora a s ni spojené |B10 |Informaéni podpora a s ni spojené

naklady / Assistance with
information and related costs

V pfipadg¢, Ze se strany domluvi na pouziti nékteré z dolozek, ale n¢které casti
budou potiebovat vypustit, doplnit nebo upravit odchyln¢, je to mozné pomoci dodatkil
k dolozkam.

5 Dodaci podminka (parita) v mezinarodnim obchodu [online] [cit 12.11.2011] (CzechTrade) dostupné
z WWW: http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-exportera/parita-v-mezinarodnim-
obchodu/1001370/43590/
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5.3 Dilci zaver

Kazd4 smlouva, ktera je uzavirdna, musi mit néjaky obsah, ze kterého vyplyne, o
jaky obchodni zavazkovy vztah se jedna, nebo co je jeho pfedmétem. V této kapitole
bylo popsano, Ze celé ujednani je mozné pojmout do jedné listiny nebo nékolika listin,
které jsou uzavieny v ramci jednoho jednani a v celku se povazuji za jednu, nebo lze
uzaviit smlouvu, kterd bude obsahovat jen identifikaci subjektli a dal§i podstatné
nalezitosti a ve zbytku bude odkazovat na obchodni podminky ¢i dolozky pouzivané ve
vykladovych pravidlech. Protoze v dnesni dobé v obchodu vitézi ten, kdo je schopny
rychle reagovat na poptavku, vidim velky pfinos ve formulafovych smlouvach, které
jsou zobecnéné pro co mozna nejvice piipadi. Casto existuji spoleénosti, které se
zabyvaji jednim pfedmétem Cinnosti, a proto pro n¢ bude vyhodné mit takovy formuléf
pfipraveny, nez kdyby méli s kazdym partnerem formovat novou smlouvu. Formuléfova
smlouva mize mit né¢kolik podob, udaje se do ni mohou vpisovat do ur¢enych poli,
nebo jen do vyteCkovanych fadkl. Pro podnikatele bude i levnéjsi nechat si takovy
formulat pravnikem pfipravit aby se vyvaroval budoucich sporl a zajistil si snadnéjsi

vynutitelnost svych prav.

S formulafovymi smlouvami se velmi dobfe kombinuje pfi uzavirdni smluv 1
vyuZziti obchodnich podminek, coz je v dne$ni dobé cCasto vyuzivané. Vyhodu
obchodnich podminek vidim ptedev§im v situacich, kdy je ve smlouvé uvedena
povinnost pro odbératele sledovat vydani a c¢islovani novych uprav obchodnich
podminek. Jak jiz bylo popséno vyse, nelze jednostrann€¢ ozndmit platnost novych
podminek, aniz by se o tom strany nedohodly. V tom spatiuji jisty hendikep obchodnich
podminek, protoZze dodavatel musi v takovém piipad€ stejné ziskat souhlasny tikon s
novymi podminkami. Pokud by vsak ve smlouvé byla povinnost sledovat novou tpravu
obchodnich podminek a zaroven by byly obchodni podminky na rubu kazdé faktury,
kterou odbératel od dodavatele obdrzi, dodavatel by mohl bez vétSich obtizi obchodni

podminky ménit, aniz by ho to stalo vétsi vynalozené tsili.

Dolozky z vykladovych pravidel budou castéji vyuzivané v mezinarodnim

obchodu, ale napt. pojem EXW je mozné vidét 1 ve vztazich pouze s vnitrostatnimi
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prvky. Aplikace dolozek jako podptrnych vykladovych pravidel nemusi byt smlouvou
vzdy vyslovné uvedena, v kombinaci s ust. § 266 odst. 2 budou obecné zndme dolozky

pouzity naptiklad i pro spravnou interpretaci pravnich ukonii.
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6 Vefejny navrh na uzavieni smlouvy

6.1 Obecné o vefejném navrhu na uzavreni smlouvy

U klasické obchodni smlouvy je nutné, aby se setkali k platnosti dva shodné
projevy vile, tedy dva pravni tkony. Oferta na jedné a akceptace na druhé strang. Jedna
se o pripady, kdy konkrétni navrh smlouvy smeétfuje urCitému adresatovi, ktery
predkladany navrh bud’ akceptuje, odmitne, nebo zlistane pasivni a ve stanovené lhuté
nereaguje. Tato zdkladni Uprava je spole¢na jak pro obcanskopravni vztahy, tak pro
obchodnépravni vztahy. Obchodni zékonik vSak nabizi podnikatelim v ramci své
obchodni ¢innosti 1 jiné zplisoby uzavirani smluv. Prvnim z nich je vefejny navrh na
uzavieni smlouvy definovany ust. § 276 odst. 1 OchZ.. ,, Projev viile, kterym se
navrhovatel obraci na neurcité osoby za ucelem uzavieni smlouvy, je verejnym navrhem

na uzavieni smlouvy (dale jen ,, verejny navrh*), jestlize obsah odpovida § 269. “

Pod touto definici si osobné piredstavuji spoustu piipadu, které by Slo povazovat
za vefejny navrh na uzavieni smlouvy. OvS§em aby byl navrh platny, musi mit obsahové
nalezitosti podle ust. § 269 odst. 1 ObchZ. ,, Ustanoveni upravujici v hlave II této casti
zakona jednotlivé typy smluv se pouziji jen na smlouvy, jejichz obsah dohodnuty
stranami zahrnuje podstatne casti smlouvy stanovené v zakladnim ustanoveni pro

¢

kazdou z téchto smluv.” Ustanoveni § 276 odst. 1 ObchZ. je kogentni, a proto se od
n¢ho nelze odchylit. ,,Jde o nutny obsah urcujici podstatu a charakter smlouvy a tento
pozadavek neni tedy v rozporu se zasadou smluvni volnosti. Smlouva, ktera nema obsah
pozadovany pro to, aby Slo o smlouvu nékterého typu upraveného obchodnim
zdakonikem, bude platna, jestlize jeji obsah bude urcity (budou jasné a urcité zdavazky,
které strany prejimaji a prava, kterd jim vznikaji). Ale nepujde o smlouvu urcitého typu
upraveného obchodnim zakonikem a uprava danda pro tyto typy se na ni nebude

vztahovat. “*

Vetejny navrh na uzavieni smlouvy povazuji za velmi dobrou pftileZitost, jak

muze podnikatel jednou ofertou oslovit vice potencionalnich akceptantii. Tim bude jisté

¢ M. Tomsa in Stenglova, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentat. 7. vydani.
Praha: C. H. Beck, 2002, s. 858
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tézit z uspor Casu pii hledani svych obchodnich partnerd. Vefejny navrh se od
klasického navrhu lisi pfedevSim neurcitosti adresatli a dirazem na obsahové nalezitosti
pii zvetejiiovani oferty.

Za vetejny navrh se povazovat neda:

— podnéty k uzavieni smluv, tieba vefejné cinéné, které nespliiuji obsahové
pozadavky zékona a neobsahuji ustanoveni o podstatnych ¢astech smlouvy, jez
ma byt uzaviena. Takové ukony se povazuji jen za vyzvy k ofertdm.

— Jind vefejné¢ Cinénd sdéleni, jejichz Ucelem je sezndmeni vefejnosti s
podminkami, za nichZ je mozné jednat o uzavieni smlouvy. Tak naptiklad
informace o moznosti uzavtit uvérovou nebo depozitni smlouvu a o okolnostech,

za nichz tak lze ucinit, ¢inénd bankou ve forme reklamni nabidky neni vefejnym

navrhem na uzavfeni smlouvy.*

6.2 Postup pfri uzavirani obchodni smlouvy na zakladé

verejného navrhu

6.2.1 Oferta

,Jde o navrh smlouvy, musi tedy mit ndleZitosti navrhu smlouvy, musi mit
alespon minimalni nutny obsah podle toho, o jakou smlouvu jde, tak aby byl urcity a
jeho prijetim vznikla smlouva. Jakékoli doplnéni bude pozdéji mozné jen zménou
smlouvy (dodatkem ke smlouve). Protoze se navrh davad neurcitym osobam a miize jej
tedy prijmout kazdy (kazdy, kdo splni vyhlasené podminky), jsou vyhlasené zverejnéné
podminky pro navrhovatele zdvazné — tak jako ndavrh smlouvy podle obecné upravy
nutné vyjadruje i verejny navrh viili navrhovatele byt jim vazan v pripade jeho prijeti (i
kdyz je v nasledujicim paragrafu dana moznost navrh odvolat). “° Uz z nazvu vyplyva,
ze na rozdil od uzavirani klasické obchodni smlouvy bude u vefejného névrhu hrat

hlavni roli pravé jeho zvetejnéni (pro neurcity pocet osob). Zakonem neni stanoveno,

5 Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 71.

Tomsa in Stenglova, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentaf. 13. vydani. Praha :
C. H. Beck, 2010, 928 s.
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zda ma byt ndvrh pisemny nebo ustni, ovSem vzdy je tfeba pamatovat na to, aby
obsahoval podstatné nalezitosti smluvniho typu podle obchodniho zdkoniku. Tim se
neptimo dostavame k tomu, ze tento ndvrh musi sledovat formu konkrétniho smluvniho
typu. Kupni smlouva miize byt uzaviena jak pisemnou formou, tak Ustn€. Naopak u
smlouvy o ndjmu podniku je v ust. § 488b odst. 2 ObchZ. pisemnost piimo stanovena,
jedna se o kogentni ustanoveni® a nelze se tedy od n&ho odchylit. V ptipadé vefejného
navrhu na uzavieni smlouvy o ndjmu podniku bude muset byt i nadvrh pisemny pod

sankci neplatnosti podle ustanoveni § 272 odst. 1 ObchZ.

V praxi bude zcela bézné, ze oferent pouzije pro sdéleni navrhu vetejnosti
televizi, rozhlas, tisk nebo internet. Podminky pro uzavieni smlouvy mohou byt
zaneseny piimo do nabizené smlouvy nebo muize byt smlouva piilohou zvetejnéné
vyzvy. Navrhovand smlouva musi v souladu s ust § 269 odst. 1 ObchZ. obsahovat
vesSkeré nalezitosti zamysSleného smluvniho typu, proto adresati takového navrhu
nejcastéji doplni pouze identifikacni udaje a formou zvefejnénou v ndvrhu sdéli

akceptaci navrhovateli.

6.2.2 Akceptace

., Na zaklade verejného navrhu je smlouva uzaviena s osobou, ktera v souladu s
obsahem verejného navrhu a ve lhiité v ném stanovené, jinak ve lhiité primeérené,
nejdrive navrhovateli oznami, Ze navrh prijima a navrhovatel ji uzavieni smlouvy

potvrdi. <%

Akceptace, kterd ma zpisobovat zamysleny u¢inek, musi spliiovat:

— Soulad s obsahem vefejného navrhu, akceptant musi souhlasit bez vyhrad s
navrhem smlouvy a nesmi klast dal§i podminky. V ptipadé opaku se zde uplatni
pravidlo, ze pravni tikon, jenz sice s vefejnym navrhem na uzavieni smlouvy
principielné souhlasi, ale obsahuje (tfebas v detailech) vyhrady, dopliikky nebo

zmény, neni za akceptaci povazovan. V takovém piipadé¢ by Slo o novou

67 Ustanoveni § 263 odst. 2 ObchZ. ,,Strany se nemohou odchylit od zakladnich ustanoveni v této &asti a
od ustanoveni, kterd predepisuji povinnou pisemnou formu pravniho tikonu.*
68 Ustanoveni §278 ObchZ.
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obycejnou ofertu a jeji piivodce by pravidelné z kontraktacniho procesu vypadl.

69

— Oznameni ve lhité stanovené v nadvrhu nebo ve lhité ptimérené. V ptipadé, ze
bude akceptace ucinéna pozdé, hrozi, ze nebude navrhovatelem potvrzena jako
platn¢ podand. Osobn¢ vSak zastdvdm nazor, Ze vefejny navrh na uzavieni
smlouvy oferent zvetejiiuje skuteéné za ti¢elem smlouvu uzavfit, proto i pozdni
zaslani akceptace nemusi byt prekdzkou pro jeji prijeti. V tomto piipad¢ je volba

na navrhovateli, zda pozdé¢ pfijatou akceptaci potvrdi ¢i vylouci.

6.2.3 Potvrzeni

Pro platné dokonceni procesu uzavieni smlouvy na zaklad¢ vetejného navrhu je
nutné i potvrzeni akceptace od navrhovatele. V praxi mohou nastat tfi situace.
Navrhovatel uzavie smlouvu s osobou, od které nejdiive akceptaci obdrzi. Dale zakon
pamatuje na situace, kdy navrhovatel obdrzi akceptace od vice osob soucasné. Bé€zn¢ se
tak muze stat, pokud jsou akceptace doruovany poStou ve stejny den, potom ma
navrhovatel pravo zvolit si kontrahenta podle své ville. Dal§i moznost, kterou ma
navrhovatel v ptipad¢ vice doslych akceptaci, nabizi ust. § 280 ObchZ., které uvadi, ze
navrhovatel mize smlouvu uzavfit se vS§emi osobami, které na navrh reagovali. Aby tak
mohl ucinit, musi tuto mozZnost navrh vyslovné stanovit. Nej€astéji se bude jednat o
situace, kdy navrhovatel zvazuje uzavfit smlouvu pouze s jednou osobou, a proto
potvrdi navrh, ktery obdrzel nejdiive. V opacném ptipad¢, pokud je vyslovné uvedeno,
ze bude smlouva uzaviena s kazdym, kdo zasle ve lhité bezvyhradnou akceptaci, maji
potenciondlni zijemci jistotu, ze mohou smlouvu dokonale zanalyzovat ve lhuté
stanovené pro piijeti a neriskuji nerozvaznou akceptaci smlouvy z hlediska ¢asové tisné,

aby byl jejich navrh pfijat navrhovatelem nejdiive.

6.2.4 Odvolani verejného navrhu na uzavreni smlouvy

Kazdy néavrh je za stanovenych podminek odvolatelny. I vefejny névrh lze

odvolat, a to za splnéni podminek § 277 ObchZ. Navrhovatel mize navrh odvolat

% Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 72.
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oznamenim pfed pfijetim vefejného navrhu a ma tak ucinit zpisobem, kterym byl
vefejny navrh zvefejnén. Za pfijeti vefejného navrhu se povazuje akceptace, a proto
musi byt ndvrh odvolan pred jejim sdélenim navrhovateli. V tomto piipadé¢ se jedna jisté
o vstiicny krok vici adresatim, kteti se tak dozvi, Ze dale nemaji vynakladat ¢as ani
naklady, ale na druhou stranu adresat, ktery ma zajem na tom smlouvu uzaviit musi
jednat rychle, a proto je v jeho zajmu vynakladat energii na analyzu navrhu okamzite,
aby bylo jeho potvrzeni pfijato navrhovatelem jako prvni. Navrhovatel ma pravo navrh
odvolat, pokud neni vyslovné oznacen jako neodvolatelny, a podle mého nazoru prave
neodvolatelnost déla z vefejného ndvrhu mnohem atraktivnéj§i pfilezitost ke

kontraktaci, nez piipad, kdy navrh jako neodvolatelny oznaceny neni.

6.3 Dilci zaveér

Verejny navrh na uzavieni smlouvy dava navrhovateli moznost jednim sdélenim
oslovit neurcity pocet osob, coz je pro né¢ho nespornd vyhoda a Gspora Casu a nakladi.
Na druhou stranu ustanoveni § 278 fika, ze ,, smlouva je uzaviena s osobou ..., ktera
nejdrive navrhovateli ozndami, Ze navrh prijimd.“ Pro navrhovatele mize byt toto v
nékterych piipadech riskantni, protoze vstupuje do kontraktu s osobou, kterou nemusi
znat a Casem se ukaze, ze takovy akceptant neni schopen splnit zavazky ze vzniklé
smlouvy. Osobné jsem piesvédcen, ze pravé tento divod nuti navrhovatele, aby
podminky vefejného navrhu co nejvice konkretizoval a pro piipad selhdni akceptanta
byla smlouva napsana tak, aby navrhovatele co nejmén¢ poskozovala. Na druhou stranu
musi navrhovatel postupovat opatrn€, aby vetfejny navrh svymi podminkami neodradil
potenciondlni akceptanty. Z vySe vylozeného jsem piesvédceny, Ze zdjem o vetejny
navrh zvysi dvé véci. Prvou bude, ze navrh bude potvrzen kazdému akceptantovi, ktery
ve stanovené lhut€¢ zasle souhlas byt navrhem véazan. Druhou skuteCnosti je
neodvolatelnost nadvrhu, kterd dava adresadtim jistotu, Ze ma smysl z hlediska

vynalozenych sil a ndkladu se navrhu dostatecné vénovat.
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7 Obchodni vefejna soutéz

7.1 Obecné o obchodni vefejné soutézi

Obchodni smlouvu lze uzaviit nékolika zpisoby. Z vySe popsaného muze
podnikatel vyuzit bud’ klasického postupu oferta — akceptace, nebo vetejného navrhu na
uzavieni smlouvy. Obchodni zdkonik vSak nabizi podnikateli dalsi zpiisob jak oslovit
potenciondlni kontrahenty a to pomoci obchodni vefejné soutéZze. V porovnani s
upravou klasického uzavirani smluv a upravou o vefejném navrhu na uzavieni smlouvy
stanovi obchodni zdkonik pro obchodni vefejnou soutéZ vice podminek pro jeji
uskutecnéni s tim, ze se od této Upravy nelze odchylit, protoZze ustanoveni
§ 281 az 288 ObchZ. jsou kogentni. Obchodni vefejnou soutéz budou podnikatelé
vyuzivat predevSim v zélezitostech, kdy se rozhoduji investovat vice finanénich

prostiedkt, a bude pro n¢ vyhodné porovnavat vice navrhi na uzavieni smlouvy.

Uprava obchodni vefejné soutdZe byla ptivodné obsazena pouze v obchodnim
zakoniku, ovSem postupem casu se tato uprava stala nedostacujici predev§im pro
obchodni soutéze, ve kterych se plati prostfedky z vetfejnych rozpoctl. Proto byl pfijat
zékon €. 137/2006 Sb., o vetejnych zakazkach, ve znéni pozdé&jSich predpist. Tento
zakon hlavné zpfisituje podminky pro vyhlaseni obchodni soutéze, aby nedochézelo k
nadmérnému plytvani penézi a maximaln€ se zamezilo korupci pii nakladani s
vefejnymi prostfedky a majetkem. S pojmem vefejnd soutéz se mizeme setkat i v
ust. § 847 az 849 ObCZ., ktery mlZe obchodni vefejnou soutéZ pfipominat, ovSem pfi
bliz§im zkouméani zjistime, ze uprava se pomérné¢ dost lisi. Hlavnim rozdilem je, ze
vefejnd soutéZ podle obcanského zdkoniku je procesem dvouetapovym, tedy kdy
navrhovatelova vyzva neurCitym adresatim ptisobi jako navrh a plnéni spocivajici ve
vykonu ¢innosti nebo vytvotfeni dila jako akceptace. Zvlastnosti zde je, ze osoby,
kterym je takovy navrh urcen, plni bez smluvniho podkladu, coz je pravy opak
obchodni vefejné soutéZe. Smlouva u vetejné soutéze vznika ptimo poskytnutim plnéni.
Pti obchodni vefejné soutézi dochazi k uzavieni smlouvy az ve treti fazi, kdy oblat (v

tomto ptipad€ osoba, ktera vefejnou obchodni soutéZ vyhlasila) akceptuje navrh, ktery
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vyhodnoti jako nejlepsi ve vztahu k podminkdm stanovenych v soutézi. ,, Pro uplnost je
treba uveést, ze i v podnikatelskych vztazich Ize — bude-li to lépe vyhovovat v konkrétnim
pripadé sledovanému icelu — vyhldsit verejnou soutéZ podle obcanského zdkoniku. “”"
Obchodni zakonik definuje obchodni vefejnou soutéz jako vyhlaseni soutéze neurcitym
osobam o nejvhodnéjsi ndvrh na uzavieni smlouvy, kde vyhlaSeni znamena vyzvu k
podéavani navrhii na uzavieni smlouvy. Z této definice plyne, zZe vetejna obchodni soutéz
je tiifazovym procesem uzavirani. V prvni fazi vyhlasovatel zvetejni podminky soutéze,
které se miize zucCastnit neurcity pocet osob. V druhé fazi osoby, které se soutéze
zucastni, podavaji své navrhy na uzavieni smlouvy a v tieti fazi vyhlasovatel akceptuje
pro n¢ho nejvyhodnéjsi navrh. Tim je kontraktacni proces na zaklad¢ obchodni veiejné

soutéze dovrsen.

7.2 Postup pfi vyhlaseni obchodni verejné soutéze

Obchodni vefejnd soutéz se vyhlasuje zvefejnénim vyzvy, kterou dava
vyhlaSovatel najevo zajem o uzavieni smlouvy. Proti vefejnému névrhu na uzavieni
smlouvy, ktery mé charakter oferty, je vyzva pouze projevem zajmu o kontraktaci.
Vyhlasovatel se tim zbavuje vazanosti zvefejnénou ofertou a vyuziva moznosti, kdy mu
osoby na zaklad¢ vyzvy predkladaji své oferty a on se tim dostava do pozice oblata,
ktery si vybere pro n¢ho nejlepsi navrh na uzavieni smlouvy. Zakladnim ustanovenim
pro vyhlasSeni obchodni vetejné soutéze je § 282 odst. 1 ObchZ. ,, K vyhlaseni verejné
obchodni soutéze se vyzaduje, aby byly pisemné obecnym zpiisobem vymezeny predmeét
pozadovaného zavazku a zasady ostatniho obsahu zamyslené smlouvy, na ném:z
navrhovatel trva, urcen zpusob poddavani navrhi, stanovena lhita, do které lze navrhy

podavat, a lhiita pro oznameni vybraného navrhu. *

4

zvy k podavani navrhu (podminky soutéze) jsou:

Obligatornimi nalezitostmi v

— obecné vymezeni predmétu zdvazku

Obecnym vymezenim predmétu se rozumi, o jaky smluvni typ by se mélo

jednat, tedy jakou smlouvu vyhlasovatel hodld uzavfit. Toto je beze sporu jasnym

70 Stenglové in Stenglové, L., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentaf. 13. vydani.

Praha : C. H. Beck, 2010, 931 s.
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voditkem pro potencionalniho navrhovatele, zda je schopny tento predmét smlouvy
pozdé&ji plnit a zdd ma vyhlasovateli sdélit svilj navrh na uzavieni smlouvy. V praxi se
muze jednat o situaci, kdy se vyhlaSovatel chyst4d pronajmout svou nemovitost. Vyzva
bude v takovém piipadé obsahovat umisténi nemovitosti, jeji rozlohu, pfisluSenstvi

apod.
— zésady ostatniho obsahu zamyslené smlouvy

Tyto zésady maji oferentovi nastinit, jaké ostatni nalezitosti by v navrhu
smlouvy meély byt zapracované. Pifipadné jaké vlastnosti a schopnosti by mél
navrhovatel mit. Nejvyssi soud v rozhodnuti ze dne 26. bfezna 2008 sp. zn 32 Odo
946/2006 shrnuje nutnost fidit se vyhlaSenymi soutéZnimi podminkami takto: ,, V
posuzovaném pripadé ze skutkovych zjisténi, které nebyla v dovolani zpochybnéna,
vyplyva, Ze zalovany 2) zpiisobem stanovenym v podminkdch soutéze, tj. obcanskym
prikazem ci vypisem z informacniho systému evidence obyvatel — neprokdzal dobu
trvani pobytu na tizemi CR. Pokud byla tato skutecnost prokazovana jinym zpiisobem —
v daném pripadé cestnym prohlasenim zalovaného 2) — nemiize tuto skutecnost zmeénit
fakt, Ze tento ucastnik soutéze nesplnil stanovené podminky a do soutéze nemel byt
zarazen. Uvedeny zaver se miize jevit jako prilis formalisticky, je vsak treba mit na
paméti, Ze stanovené podminky soutéZe nelze prizpiisobovat v priibehu soutéze
potiebam nékterého z ucastnikii a verejnd obchodni soutéz je sama o sobé zalozena na
formalnim posuzovani stanovenych podminek, coz poté prispiva k transparentnosti

soutéze.””!

U vySe zminéného prondjmu nemovitosti mizeme za dal$i zasady
vyhlaSovatele povaZovat napf. sdéleni navrhovatele, k jakym Uc¢ellim pronajaty prostor
vyuzije, jakym zplsobem slozi kauci, v jakych intervalech bude platit najemné, nebo

jakou si predstavuje vypoveédni lhiitu apod.
— zpusob podavani navrhl a kam se maji navrhy podavat

Zpusobem se v tomto ptipad€é rozumi, jakou formou se maji navrhy podévat.
VyhlaSovatel je povinen vyzvu vzdy zvetejnit v pisemné podobé. V podminkach soutéze

bude tedy stanoveno, jestli pro navrh stac¢i ustni forma, nebo zda je nutnd forma

' Rozhodnuti Nejvyssiho soudu ze dne 26. biezna 2008 sp. zn 32 Odo 946/2006, dostupné z WWW:
http://www.nsoud.cz/JudikaturaNS new/judikatura_prevedena2.nsf/WebSearch/754CBF40C5F90BCS8
C12575FF007B719E?0openDocument
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pisemna. Pokud bude predmétem smlouvy smluvni typ, u kterého je vyzadovana
vyhradné pisemna forma, bude muset byt i ndvrh na uzavieni smlouvy v pisemné
podobé. Vyhlasovatel mize také stanovit, Ze nabidky 1ze podavat pouze v obalkach na
recepci podniku, nebo Ze mohou byt navrhy zaslany poStou. Na navrh na uzavieni
smlouvy se vztahuje jiz obecnd uprava uzavirani smluv, proto je nezbytné nutné aby

oferta nalezitosti od identifikace az po podpis navrhovatele spliiovala.
— stanovenad lhiita, do které Ize navrhy podéavat

V soutéZnich podminkach musi byt stanoveno, do kdy vyzva k podavani navrhii
plati. V pfipadé, Ze neni tato lhata dodrzena, bude podle kogentniho
ustanoveni § 284 odst. 2 ObchZ nutné navrhy odmitnout. ,, Do soutéze nelze zahrnout
navrh, ktery byl predlozen po lhuté stanovené v podminkdach soutéze. “ Za predlozeni se
pokladd okamzik, kdy se navrh dostane do sféry vyhlasovatele (zde plati obdobné
ust. § 43a odst. 2 ObcZ.). Osobné se domnivam, Ze lhita pro podavani navrhiti maze byt
ménéna v prabchu soutéze, pokud je v jejich podminkdch, ze vyhlasovat jeji zadani
mize ménit. V takovém piipadé muize za predpokladu, ze zménu uvetejni stejnym

zpusobem jako zvétejnil podminky soutéze.
— lhita pro ozndmeni vybraného navrhu.

Stejné jako lhiita, do které je nutné navrhy podat, musi vyhlasovatel uvést lhutu,
v jaké vyhlasi vysledky soutéze. I toto ustanoveni v § 286 odst. 1 ObchZ je kogentni a
je nutné se jim fidit. Je zde vSak tieba uvést stejn¢ jako u piedchoziho bodu, Ze pokud
soutézni podminky umoznuji vyhlaSovateli zmény, mtize 1 lhiitu pro vyhlaseni vysledku
podle svych potfeb ménit (opét za predpokladu, ze zména bude zvefejnéna stejnym

zpusobem jako soutézni podminky).

,,Z kogentni povahy ustanoveni § 282 ObchZ. vyplyva, ze nebude-li vyhlaseni
soutéze obsahovat néekterou z predepsanych ndleZitosti, nebyla soutéz radné vyhlasena
a vyhldseni nemiize mit zakonem stanovené diisledky.“”* Nasledné se bude vyhlaSeni
povazovat za vyzvu k podavani ndvrhl podle ust. § 276 odst 2. ObchZ. V praxi bude

pro vyhlasovatele vzdy lepsi, kdyZ podminky soutéze budou obsahovat co nejvice

2 Stenglové in Stenglové, L., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentaf. 13. vydani.

Praha : C. H. Beck, 2010, 932 s.
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pottebnych informaci, aby pfedesel piipadnym sporim o vyklad. Z tohoto divodu
obchodni zakonik nabizi 1 mnoho fakultativnich nélezitosti, které lze do podminek

soutéze zakomponovat.

Fakultativnimi podminkami soutéze mohou byt:

— pravo ménit podminky soutéze, nebo soutéz zrusit (ust. § 283 ObchZ.),

— pravo soutéziteli na nahradu nakladu spojenych s ucasti v soutézi

(ust. § 284 odst. 3 ObchZ.),
— pravo navrhovatele sviij navrh odvolat (ust. § 285 odst. 1 ObchZ.),
— pravo navrh ménit nebo dopliovat (ust. § 285 odst. 2 ObchZ.),
— pravo vyhlasovatele odmitnout vSechny navrhy (ust. § 287 odst. 2 ObchZ.)

Jakmile mé zadavatel sestavené soutézni podminky, je nutné, aby je vhodnym
zpusobem zveiejnil. Zakon pro zvefejnéni predepisuje pisemnou formu, ale o zplisobu
vyhlaSeni mlc¢i. Je tedy zcela na vyhlasovateli, jestli vyzvu zvefejni na svych
internetovych strankach, pouZzije tisk nebo jiné sdélovaci prostredky, nebo zda vyuzije
obchodniho véstniku. Zpiisob zvefejnéni je Cist€ na vili vyhlasovatele a jen na ném
zalezi, jak Sirokou skupinu potencionalni oferentt chce oslovit. Pokud ptijde naptiklad o
smlouvu o dilo regionalniho charakteru, nebude pro navrhovatele efektivni zvetejiiovat
soutézni podminky v celostatnim tisku, ale mize zvolit regiondlni rozhlas ¢i plakatové
plochy v mist¢, kde ma byt dilo zhotoveno. S timto se Gizce vdZe i ustanoveni o nahradé
nakladd spojenych s ucasti v soutézi.” Nahrada nakladd, na kterou bude mit navrhovatel
narok, pokud mu ji soutézni podminky ptiznaji, bude jisté sluSnym motivacnim prvkem
navrh podat, ovS§em na druhé strané vystavuji vyhlasovatele riziku, Zze se mu sice
dostane spousta navrhi spliujicich podminky soutéze, ale bude jich muset vétSinu

vylouc¢it z divodu neefektivnosti.

7.3 Vybér nejlepsiho navrhu a vyhlaseni vysledki

Kazdy vyhlasovatel by podle mého ndzoru mél, i pfesto, Ze to neni podstatnou

3 Ustanoveni § 284 odst. 3 ObchZ.
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nalezitosti soutéznich podminek, vymezit, podle kterych kritérii bude nejleps$i navrh
vybran. Pokud zpisob vybéru v soutéznich podminkach neuvede, neklade mu zakon
zadné prekazky k tomu, aby si vybral navrh podle své uvahy. ,,Pokud vsak vyhlasovatel
zpiisob vyberu a zpiisob oznameni prijeti ndvrhu zahrne do podminek soutéze, je
povinen i tyto podminky dodrzet. Jestlize vyhlasovatel neurci v podminkach soutéze
zpuisob vybéru nejlepsiho navrhu, je pri vybéru omezen pouze tim, ze vybrany navrh
musel byt predlozen vcéas a v souladu s podminkami soutéze a dale tim, Ze pokud si v
podminkach soutéze nevyhradil moznost odmitnout vSechny predlozené navrhy, musi si
jeden z Fadné predlozenych ndvrhii vybrat.*”* Piipad, kdy vyhlaSovatel kritéria pro
vybér nejlepSiho navrhu v soutéZznich podminkdch nestanovi, vSak miize byt pro
potenciondlni oferenty odrazujici, protoze zptisob vybéru neni dostateéné transparentni
a oferent se nedozvi, pro¢ byl jeho navrh neuspésny. VyhlaSovatel mé ze zdkona pouze
povinnost po vyhlaSeni vysledki vSechny oferenty informovat o tom, Zze v soutézi
neuspéli a jejich navrhy byly odmitnuty. Nad ramec ustanoveni muize byt v soutéznich
podminkach tato povinnost rozSifena, ze zaroven s informaci o netspé$Sném néavrhu
oznami vyhlasovatel i zplisob, jakym nejlepsi ndvrh vybiral. Opét se vSak jedna o pravo

vyhlasovatele a nikoliv povinnost.

7.4 Vznik smlouvy z obchodni verejné soutéze

., Vhlasenim verejné obchodni soutéze dava vyhlasovatel verejnosti najevo, Ze
mad zdjem uzavrit urcitou smlouvu s tim, kdo se na jeho vyzvu prihlasi, a soucasné se
zavazuje akceptovat ofertu toho zdjemce, ktery spini nejlépe jim vyhlasené podminky.
Jde tedy vyhlasovateli predevsim o to, aby dosahl uzavieni smlouvy s urcitym obsahem
a méné jiz o to, kdo konkrétné bude jeho smluvnikem. “” Pii tvrzeni, ze vyhlaSovateli jde
spiSe o to uzavfit smlouvu s urcitym obsahem a nikoliv o to, kdo s nim bude smlouvu
uzavirat, bych uvedl, ze to nemusi byt vZdy pravda. V praxi bude velmi obtizné vybirat
z dosSlych navrha ten nejlepSi a neziidka se stane, ze vyhlaSovatel vybere navrh od

osoby, kterd se pozd¢ji ukaze jako nesolventni a neschopnd svij zévazek splnit.

74 Stenglové in Stenglova, 1., Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zakonik. Komentét. 13. vydani.

Praha : C. H. Beck, 2010, 935 s.
> Bejeek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 78.
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Pochopitelné, ze pokud s takovym subjektem smlouva vznikne, bude mit vyhlaSovatel
narok na nahradu vzniklé Skody, uslého zisku, nebo nahrady jiné sankcéni povahy.
Riskuje tim vSak i to, Ze bude muset obchodni vefejnou soutéZ znovu vyhlasit a
nepiihlasi se mu oferenti, kteti se pfedchozi soutéze zlcastnili. VyhlaSovatel se tak
muze dostat do znacnych potizi a budouci vybér spolukontrahenta se miize

zkomplikovat.

Podle ust. § 287 odst. 1 ObchZ je ,,vyhlasovatel povinen prijmout navrh, ktery
byl vybran zpiisobem uvedenym v § 286."“ Pokud tedy vyhlaSovatel v podminkach
soutéze neuvadi, ze miize odmitnout v§echny navrhy, je povinen kontrahovat. Pro vznik
smlouvy se pouzije obecné ustanoveni o oferté a akceptaci z obCanského zdkoniku, o
kterém je vyklad vySe. Zvlastnosti Upravy o obchodni vetejné soutézi je ptipad, kdy
vyhlaSovatel/akceptant nedodrzi lhiitu pro sd€leni souhlasu s navrhem na uzavieni
smlouvy. Skute¢nost, ze akceptace dojde oferentovi po stanovené 1huté, dava oferentovi
moznost akceptaci odmitnout, o ¢emz musi akceptanta bez odkladu informovat.
Dutkazem z opaku, 1ze z ust. § 287 odst. 1 ObchZ vyvodit, Ze pokud oferent bez odkladu
nesd¢€li akceptantovi, ze odmitl smlouvu uzavtit, bere se jeho ne€innost jako souhlas a
potvrzeni vzniku smlouvy. Toto je podstatny rozdil proti obecné upravé v

ust § 44 odst. 1 ObcZ., podle kterého neznamena mlc¢eni nebo necinnost piijeti navrhu.

7.5 Dilci zaveér

Obchodni vefejnd soutéz je beze sporu nejefektivnéjSim zplisobem uzavieni
smlouvy z hlediska ndklad. Vyhlasovatel miiZze rozdiln€ od ptedchozich zpisobil
uzavirani nejprve vyzvat neurCity pocet osob, aby piedkladali své navrhy, a nasledné si
z t€chto navrhli mize vybrat, ktery mu nejvice vyhovuje. Nejvétsi problém u obchodni
vetejné soutéze vidim v tom, Ze vyhlasovatel nema povinnost zvefejnit zptisob, jakym
vybral nejlepsi navrh. Osobné spatifuji jako velky problém to, pokud se se svym
navrhem podnikatel do soutéze prihlési, pfipravé na zpracovani navrhu vénuje mnozstvi
svého Casu a nasledné se nedozvi, pro¢ nebyl jeho navrh vybran. Na druhou stranu je
nutné pripomenout, ze jde Cisté¢ o pravo vyhlasovatele, zda zplisob vybéru zvefejni ¢i

nikoliv. Jsem vSak toho nézoru, ze kdyz zakon v ust. § 288 ObchZ. stanovi povinnost
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vyhlaSovatele bez zbytecného odkladu neuspésné ucastniky vyrozumét, mél by v této

¢asti stanovit 1 povinnost pfilozit postup vyhlaseni.
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8 Smlouva o smlouvé budouci

8.1 Obecné o smlouvé o smlouvé budouci

V obchodnich vztazich je zcela bézné, Ze strany potiebuji upravit své budouci
poméry, at’ uz pro posileni jistoty své existence, nebo jako pojistku pro své budouci
investice Ci jen si zajistit urCitou zalezitost pro budoucnost. ,, Vzhledem k pravnim
dusledkum smlouvy o budouci smlouve, z jejihoz uzavieni neplyne nic jiného, nez
povinnost a opravneni uzavrit v budoucnu smlouvu jinou, se pactum de contrahendo
pojmové zarazuje mezi tzv. Smlouvy pripravné. Je tudiz nutné strikiné oddelovat

pripravnou a realizacni smlouvu co do jejich pravniho vyznamu i diisledkii. “’

Vyznam smlouvy o smlouveé budouci je tedy pfedev§im v tom, Ze jedné strané
vznikd povinnost smlouvu uzavtit a druhé opravnéni takové uzavieni vyzadovat. Mohou
nastat 1 ptipady, kdy takovd smlouva vznikne za soucinnosti vice stran, proto zastdvam
nazor, ze v takovém piipad¢, pokud to z dokumentu ziejmé nevyplyva, bude nutné
stanovit, kterd strana je povinna a naopak jak4 strana je opravnénd. Bude se jisté i
stavat, ze se strany dohodnou, Ze povinni jsou zaroven i opravnéni, v takovém piipade
je kazdy z ptipravné smlouvy opravnén pozadovat uzavieni realizacni smlouvy a

zaroven je povinen kontrahovat pokud je o to pozadan.

V praxi se miiZzeme setkat s uzavienim smlouvy o budouci smlouvé napft. pfi
koupi nemovitosti mezi stranami podle § 261 a 262 odst. 1 ObchZ. Protoze nakup
nemovitosti byva spojen s mnoha ukony, je pro prodavajiciho vyhodné v piipadé
rezervace uzaviit pfipravnou smlouvu, kde stanovi podminky a sankce pro ptipad, Ze k
realizacni smlouvé nedojde. V dnesni dobé je zcela bézné, Ze kupujici hradi bud’ ¢ast,
nebo celou hodnotu nemovitosti z bankovniho Uvéru. Takové bankovni uvéry se
poskytuji ucelove, a proto prodavajici musi mit v ruce alespon rezervacni smlouvu, kde
jsou uvedeny podstatné nalezitosti pro schvaleni uvéru. Doba, po kterou je nemovitost
rezervovana, byva zpravidla krytd rezervatnim poplatkem, ktery propadne

prodavajicimu v ptipadé, ze k uzavieni realizatni smlouvy nedojde. Prodavajici

6 Bejeek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 80.
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smlouvu o smlouvé budouci uzavira tedy hlavné ze dvou divodu: 1. zavazuje se, Ze po
dobu rezervace nebude nabizet nemovitost jinému subjektu, 2. jisti si smluvni pokutou

situaci, kdy k prodeji nedojde.

8.2 Pojmové nalezitosti smlouvy

Ustanoveni § 289 ObchZ. je podle § 263 odst. 2 ObchZ. kogentni a nelze se tedy
od n€ho odchylit.

Pojmovymi znaky piipravné smlouvy jsou:
— zavazek jedné nebo obou stran uzaviit realizacni smlouvu,
— uzavrit realiza¢ni smlouvu ve stanovené dobé,
— predmét plnéni, jenZ je urcen alespon obecnym zplisobem,
— pisemnost pfipravné smlouvy.

Zéavazek jedné nebo obou stran uzaviit realiza¢ni smlouvu

V ptipravné smlouvé bude zpravidla vyznaceno, jaka strana je opravnéna a ktera
povinnd. Povinnost ,,/ze sjednat jako jednostrannou — a pak je tedy nutné sjednat,
kteréeho ucastnika smlouvy stihda, nebo oboustrannou: i to bude na misté sjednat
vyslovné. “”7 Strana, ktera je povinna na vyzvani smlouvu uzaviit, tak musi u¢init bez
zbyte¢ného odkladu poté, kdy ji opravnéna strana vyzvala. Piipravnd smlouva muze
obsahovat i podminky, a to odkladaci nebo rozvazovaci, v takovych ptipadech miize byt
stanoveno, Ze vyzva opravnéné strany bude nasledovat az v ptipad¢ splnéni uvedenych
podminek. Podminky je vhodné sjednat pro situace, kdy je pro realiza¢ni smlouvu
rozhodujici skutec¢nost, kterd ma v nejblizsi dob¢ nastat, ovSem jesté nenastala. Jakmile
predpokladana skuteCnost nastane, mize se opravnény domdhat splnéni povinnosti

kontrahovat.

Uzavieni realizacni smlouvy ve stanovené dobé

Doba, ve které je povinna strana smlouvu uzaviit, je ¢ist¢ na dohodé stran v

7 Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 82.
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pfipravné smlouveé. V piipadé, Ze stanovena neni je podle § 290 odst. 1 ObchZ.
,zavazand strana povinna uzaviit smlouvu bez zbytecného odkladu poté, kdy k tomu
byla vyzvdana opravnénou stranou v souladu se smlouvou o uzavreni budouci smlouvy.
Urceni doby plnéni je dle mého nazoru dilezité predev§im pro stranu povinnou, ktera
tim muze ziskat €as na pfipravu, aby mohla byt realiza¢ni smlouva s patficnym obsahem
platn¢ uzaviena a hlavné z jeho strany bez problému splnéna. V piipadé, kdy doba pro
kontraktaci neni stanovena, nastupuje povinnost kontrahovat bez odkladu po ptedlozeni
vyzvy opravnéného. Toto mlze byt v praxi pro povinného problém, protoze ne vzdy
nastane situace, kdy bude pfipraven na plnéni z realiza¢ni smlouvy. Uz ze samotné
podstaty smlouvy o smlouvé budouci mi vyplyva, ze se uzavird dohoda o tom, ze v
budoucnu vznikne smlouva mezi stranami, ktera bude rozvade€t obecné nalezitosti
stanovené piipravnou smlouvou. Bezodkladnd povinnost kontrahovat na vyzvu, kterou
muze v takovém piipad¢ opravnény predlozit kdykoliv, dostdva povinného do nejisté

pozice, kdy nemuze piredpokladat, kdy tento okamzik nastane.

Pifedmét plnéni, jenZ je uréen alespoti obecnym zptisobem

Smlouva o smlouvé budouci se uzavird za ucelem zajistit si kontraktaci v
budoucnu. Podle ust. § 289 odst. 1 ObchZ. je nezbytné, aby si strany domluvili alespon
obecné predmét plnéni z realizacni smlouvy. Zakonodarce timto ustanovenim dle mého
nazoru trochu nadbytecné tikd, Ze mé predmét plnéni alespoil obecné uréeny piipravna
smlouva obsahovat. Uz § 43 Ob¢Z. stanovuje, Ze ucastnici zdvazkového vztahu jsou pii
uzavirani smluv povinni dbat odstranéni v§eho, co by mohlo vést k rozporu. Neurcity
nebo uplné opomenuty predmét smlouvy Casto k takovému rozporu povede. Pripravna
smlouva dle obchodniho zdkoniku nemd za cil pfesné definovat podstatné naleZzitosti
smlouvy realiza¢ni, ma pouze stanovit, ceho se bude budouci smlouva tykat. V praxi
bude jisté pln¢ dostacujici, kdyz se strany v ptipravné smlouvé domluvi, ze bude
uzaviena kupni smlouva na odebrani neurCitého poctu automobill za smluvenou

minimalni cenu na celou zakazku.

Obecné urceni predmétu realizaéni smlouvy namisto dohody o podstatnych
nalezitostech je jednim z nejdilezitéjSich rozdili mezi smlouvou pfipravnou a

realiza¢ni. D4 se fici, Ze podstatné nalezitosti jsou pro piipravnou smlouvu dokonce
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nezadouci. V tom se pln¢ shoduji s Prof. ElidSem, ktery o podstatnych nalezitostech v
pripravné smlouveé uvadi ,, NevyZaduje se vsak presné urceni predmétu plnéni a obsahu
realizacni smlouvy viibec. To je ostatné také pojmoveé vylouceno, protoze pak by viibec
neslo o smlouvu pripravnou, ale o definitivni kontrakt, jenz by nezakladal zavazek k
uzavreni jiné smlouvy, ale prdavo na vlastni redlné plnéni z realizacni smlouvy jiz

dostatecnym zpiisobem uzaviené. “’

Uprava smlouvy o smlouvé budouci obsazena v obchodnim zikoniku umoziuje
podnikateltim uzaviit realiza¢ni smlouvu nejen podle obchodniho zékoniku, ale i podle
obCanského zakoniku. ,, Tak, jak je pojata v upravé obchodniho zakoniku, jde o
smlouvu, ktera miize slouzit pro pripravu uzavieni jakékoliv smlouvy, tedy jak smlouvy
urcitého typu, tak smlouvy inomindtni, a pokud jde o smlouvu urcitého typu, jak
smlouvy typu upraveného obchodnim zdkonikem, tak smlouvy typu upraveného
obcanskym zdakonikem. ™ V tomto vidim velkou vyhodu upravy obsazené v obchodnim
zdkoniku. Ureni predmétu realizatni smlouvy jen obecnym zpusobem dava
kontrahujicim strandm volnost upravit konkrétni ustanoveni smlouvy v budoucnu podle

aktualni situace.

Pisemnost pfipravné smlouvy.

Ustanoveni § 289 odst. 2 ObchZ. vyzaduje pro piipravnou smlouvu pisemnou
formu. Jedna se o kogentni ustanoveni, a proto se od ného nelze odchylit. Pisemnost je v
tomto ptipad¢ naprosto nezbytna hned z n€kolika diivodl. Realiza¢ni smlouva se Casto
uzavird i s nékolikamésicnim odstupem, a je naprosto nevyhovujici, aby se strany pfi
uzavirani takové smlouvy pfeli o skutecnostech, které si ustn¢ domluvili v dobé, kdy
probihala jedndni, jakd smlouva a s jakymi naleZitostmi ma byt v budoucnu uzaviena.
Nutnost pisemnosti vystihuje dostatecné latinsky vyrok Littera scripta manet, tedy ,,co
je psano, je dano.“ V ptipad¢ uzavirani smlouvy o smlouvé budouci je tedy pisemna
forma naprostou nezbytnosti pro efektivni uplatnéni prav, at uz na plnéni, nebo

odpovédnostnich.

" Bejcek, Elias, Raban, a kol. Kurs obchodniho prava. Obchodni zavazky. 5. vydani. C. H. Beck, 2010,
s. 84.

M. Tomsa in Stenglova, I, Pliva, S., Tomsa, M. a kol.: Obchodni zikonik. Komentat. 7. vydani.
Praha: C. H. Beck, 2002, s. 876
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9 Uprava uzavirani smluv podle nového obéanského

zakoniku

V soucasné dob¢ je v poslanecké snémovné vladni navrh nového obcanského
zakoniku, ktery ma komplexn€ pojmout zdkladni instituty soukromého préva. Pro
potfeby této prace se zamefim pouze na ¢ast Ctvrtou nazvanou relativni majetkova
prava. Tato ¢ast bude po uCinnosti nového obcCanského zikoniku zdkladni a jedinou
upravou pro obchodni zavazkové vztahy tak, jak je v soucasnosti upravuje Cast treti
obchodniho zdkoniku. Obchodni zakonik tak pfijde o jednu ze svych hlavnich ¢asti,
ktera se od § 261 az po § 755 vypusti. Nové bude obchodni zikonik obsahovat pouze
upravu obchodnich spole¢nosti. Abych v této kapitole dodrzel sled obsahu této prace,
bude v prvni podkapitole piehled zmén tykajicich se interpretace pravnich ukont, v
druhé se budu vénovat odliSnostem pfi uzavirani smluv, v tfeti pak formovani obsahu
pomoci obchodnich podminek a dolozek ve vykladacich pravidlech, néasledovat bude
podkapitola o obchodni vefejné soutézi a vefejném navrhu na uzavieni smlouvy a v

posledni kapitole bude srovnani tykajici se smlouvy o smlouvé budouci.

9.1 Interpretace pravnich ukont podle navrhu obéanského

zakoniku

Jak jiz bylo ve ¢tvrté kapitole uvedeno, soucasny ob¢ansky a obchodni zdkonik
upravuji odd€lené ustanoveni o interpretaci pravnich ukont, coZz miize v praxi pusobit
potize. Pritrz by tomuto dualismu mé¢l ucinit novy obcansky zakonik, ktery ve svém
ust. § 548 odst. 1 stanovi: ,, Co je vyjadieno slovy nebo jinak, vylozi se podle uimyslu
jednajiciho, byl-li takovy umysl druhé strané znam, anebo musela-li o ném védet. Nelze-
li zjistit umysl jednajiciho, prisuzuje se projevu vile vyznam, jaky by mu zpravidla
prikladala osoba v postaveni toho, jemuz je projev viile urcen. Z toho je jasné patrna
inspirace obchodnim zékonikem a splynuti odstavct 1 a2 § 266 ObchZ. Nové se tedy
timto bude fidit veskera interpretace projevu vile bez rozdilu, zda se bude jednat o
obycejné fyzické osoby ¢i podnikatele. V novém obcanském zakoniku je téz zakotvena

zasada vykladu podle obchodnich zvyklosti v pravnim styku mezi podnikateli, kdy se
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obecné zndme zvyklosti, nebo ty zvyklosti pouzivané v konkrétnim odvétvi, pouziji pro

spravny vyklad projevu vile, ledaZe to vylouéi ujednani stran nebo zakon.*

9.2 Uzavirani zavazkovych vztahu

V navrhu nového obcanského zdkoniku najdeme upravu uzavirani smluv v
ust. § 1721 anasl. Proti platnému obcCanskému zakoniku mizeme najit v Navrhu
pfedev§im zmény v terminologii. ,, Dosavadni termin ,,ndvrh na uzavieni smlouvy*“ je
nahrazen jednoslovnym terminem ,,nabidka*“, jak také odpovida doslovnému prekladu
vyrazu oferta (offerre = nabizet). Poukdzat Ize i na vzitou mezinarodni terminologii:
anglické offer, francouzské offre, spanélské oferta, italské offerta, nemecké Angebot atd.
(ve vSech téchto pripadech jde o nabidku, nikoli o ndvrh). %' Zajimavy posun spatiuji v
tom, Ze nabidku nebude nutné smeétovat pouze urCitym osobadm, ale podle
ust. § 1722 odst. 2 Navrhu se ma za to, ,,Ze navrh dodat zbozi nebo poskytnout sluzbu za
urcenou cenu ucinény pri podnikatelské cinnosti reklamou, v katalogu nebo vystavenim
zbozi je nabidkou s vyhradou vycerpani zdasob nebo ztraty schopnosti podnikatele
plnit.“ Tim by se mélo zamezit tomu, Ze se postaveni oferenta s oblatem zaméni,
jakmile oblat zasle objednavku na nabizené zbozi. SouCasnd Uprava totiz nebere za
nabidku pouhé zvetfejnéni zbozi s cenou a dal$imi néleZitostmi (zde chybi nalezitost
ur¢ité osoby, které je nabidka smétovana), chape ji pouze jako vyzvu k podédvani
navrhli. Samotnad nabidka, tedy oferta, potom sméfuje od adresata takové reklamy.
Plivodni osoba, kterd reklamu (vyzvu) zvefejnila, se tak dostavd do role oblata a v

pfipadé z4ymu zasila potvrzeni nabidky zédkaznikovi (oferentovi).

Dalsi dualezita a z mého pohledu i logickd zména je v ust. § 1730 odst. 3 Navrhu,
ktery stanovi, Zze se jedna o platné pfijeti navrhu (akceptaci), které se podstatné
neodchyluje od oferty. Platny ob¢ansky zakonik stanovuje v ust. § 44 odst. 2, ze ,, prijeti
navrhu, které obsahuje dodatky, vyhrady, omezeni nebo jiné zmény, je odmitnutim
navrhu a povazuje se za novy navrh. “ Nova uprava v ust. § 1730 odst. 3 Navrhu uvadi,
ze ,,Odpoved’s dodatkem nebo odchylkou, kterd podstatné nemeni podminky nabidky, je
prijetim nabidky, pokud navrhovatel bez zbytecného odkladu takové prijeti neodmitne.

80 Ustanoveni § 550 odst. 1 Navrhu
81 Davodova zprava k Navrhu ob&anského zakoniku § 1721 az 1723
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Navrhovatel miize prijeti nabidky s dodatkem nebo odchylkou predem vyloucit jiz v
nabidce nebo jinym zpusobem, ktery nevzbuzuje pochybnost.“ Tedy, pokud akceptant
pouze zptesni, napiiklad po kolika kusech si pieje, aby bylo zboZzi baleno, nebo ze si
pfeje, aby obal byl opatfen jeho logem, pifipadné aby bylo zbozi fakturovano ne po
kusech, ale po balenich, nebude se jednat o odmitnuti navrhu, protoze predmét smlouvy
je stale zachovan. Pokud vSak oferent bez odkladu takovou akceptaci odmitne, nebo
stanovi v ndvrhu, Ze neni mozné cokoliv ménit ¢i dopliovat, znamena to, ze takova

akceptace bude povazovéana za novy navrh.

Soucasny obcansky zakonik ve svém ust. § 43c odst. 1 uvadi, ze akceptaci je
mozné ucinit i véasnym jednanim, z néhoz lze dovodit souhlas a néasledné v odst. 2, ze
takové jednani nabyva Uc¢innosti okamzikem, kdy se o ném dozvi navrhovatel. Navrh
obcanského zékoniku v piipad€ tohoto zplsobu akceptace stanovuje odlisSny okamzik
ucinnosti a to tak, ze ,, prijeti nabidky je ucinné v okamziku, kdy k jednani doslo, doslo-li
k nému vcas. “ OvSem je zde 1 mirné omezeni v tom, Ze oferent musi takovou moznost
akceptace zminit v oferté, nebo Ize takovy zplisob akceptace dovodit z dosavadni praxe,

kterou mezi sebou strany zavedly.

9.3 Obchodni podminky a dolozky uzité ve vykladacich

pravidlech

Z obchodniho zakoniku bude po pfijeti ndvrhu obCanského zakoniku vypusténa
celd tieti ¢ast, a proto bylo nutné zahrnout do Navrhu i1 tpravu obchodnich podminek a
dolozek uzitych vykladacimi pravidly, kterd je dosud vysadou pouze ve vztahu mezi
subjekty podle ust. § 261 a § 262 ObchZ. Pouziti obchodnich podminek je upraveno v
ust. § 1741 a § 1742 Navrhu a zachovdva upravu podle soucasného obchodniho
zakoniku. Jisty rozdil vii¢i soucasné Gpraveé spatfuji v ust. § 1742 Navrhu ,, Ustanoveni
obchodnich podminek, které druhd strana nemohla rozumné ocekavat, je neucinne,
neprijala-li je tato strana vyslovné; k opacnému ujednani se neprihlizi. Nové¢ je zde
pouzit termin ,,rozumné ocekavat®, pod ktery lze podle divodové zpravy podiadit
vyznam ustanoveni vyjadifenych pro druhou stranu nejasné, nebo drobnym, Spatné

¢itelnym pismem, pokud méni nebo dopliiuji obsah smlouvy. Takova ustanoveni nejsou
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schopna pisobit pravni ucinky.

9.4 Verejna nabidka a verejna soutéz o nejvhodnéjsi nabidku

Stejné jako v pfipad¢ obchodnich podminek a dolozek uzitych ve vykladovych
pravidlech se pfesouva do nového obcanského zakoniku uprava vefejného navrhu na
uzavieni smlouvy (nové Vetejna nabidka ust. § 1769 a nasl. Navrhu) a obchodni vetfejné
soutéze (noveé Vefejnd sout€Z o nevhodnéjsi nabidku ust. § 1761 a nésl. Navrhu).
Vyrazna zména se dotkla vefejného ndvrhu na uzavieni smlouvy (vefejné nabidky), kdy
je navrhovatel povinen nové oznamit piijeti navrhu konkrétni osob¢, ale zaroven je
povinen ozndmit ostatnim, Ze neuspéli.** Pokud nesplni tuto oznamovaci povinnost je
podle wust. § 1773 odst. 2 Navrhu ,,vazdan vsemi prijetimi verejné nabidky, jejichz
puvodcum vysledek neoznamil. “ Z mého pohledu se jedna o mirné vyvazeni prav mezi
navrhovatelem a neuspéSnymi akceptanty. ,, Toto reseni se jevi jako vhodnéjsi, nez nutit
zajemce o uzavieni smlouvy k tomu, aby se obraceli na soud a domahali se rozhodnuti,
kterym soud navrhovateli splnéni oznamovaci povinnosti ulozi. Navrhovatel tak bude

ucinnéji motivovan k splnéni povinnosti vyplyvajicich pro ného z jeho volby. “ %

9.5 Smlouva o smlouvé budouci

V soucasnosti je v piipadé smlouvy o smlouveé budouci uprava obsazena jak v
obchodnim tak obcanském zakoniku. Obcansky zékonik vSak ¢ini ze smlouvy o
smlouvé budouci spiSe jiz smlouvu realiza¢ni kvili pozadavku obsahu podstatnych
ndalezitosti. Z tohoto divodu se Uprava smlouvy o smlouvé budouci, az na drobné
upravy, prejima z obchodniho zakoniku. V navrhu obcanského zdkoniku je uprava
obsazena v § 1774 a nésl. Zékladni ustanoveni hovoii o této smlouvé jako o zdvazku
nejméné jedné strany uzaviit po vyzvani v ujednané lhité, jinak do jednoho roku,
budouci smlouvu, jejiz obsah je ujednan alespont obecnym zptsobem. Na prvni pohled
je zietelné, ze proti souasnym upravam obcanského a obchodniho zdkoniku vypadla
nalezitost pisemné formy. Divodova zprava k § 1774 az 1777 odivodiuje, pro¢ se od

povinné pisemné formy upustilo. ,,Obdobné jako v rade jinych obdobnych pripadii se

8 Ustanoveni § 1772 odst. 1 Navrhu.
8 Ditvodova zprava k navrhu ob&anského zakoniku k § 1761 az 1773
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navrh odchyluje od platného pravniho stavu v tom, Ze po vzoru jak prevazné veétsiny
zahranicnich uprav, tak i zdejsi tradice ustupuje na mnoha mistech od zdkonného
pozadavku pisemné formy. Je vSeobecné znamo, zZe kazda predepsana forma projevu
ville ztezuje pravni styk soukromych osob a to zakonodarce vybizi, aby narizeni pisemné
formy pro pravni jednani nenaduzival.” Osobné jsem zastancem pisemné formy
pfipravné smlouvy a nesouhlasim s diivodovou zpravou v ¢asti, kde se hovoii o
autonomii vile smluvnich stran a jejich uvédomeéni si rizika potizi pii dokazovani,
pokud pisemnost nezvoli. Navrh ob¢anského zakoniku se spokojuje s tim, Ze stranam
neni nutné klast pisemnou formu jako podminku platnosti takové smlouvy, a ponechava
zcela na vili kontrahujici strany, zda svého spolukontrahenta o pisemnou formu pozada.
Pokud tak jedna strana ucini a protistrana nélezitost pisemné formy nedodrzi, bude to

podle § 1747 Navrhu znamenat, ze takovou smlouvou nechtéji byt vazany
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Zaver
Cilem této prace bylo ucelen¢ pojednat o uzavirani obchodnich smluv jako o
relativni, typové, fakultativni nebo innominatni, maji jedno spolecné, a to Gpravu jejich
uzavirani. V ¢eském soukromém pravu je Giprava uzavirani obchodnich smluv rozdélena
do dvou pravnich predpisti. Obecnou upravu spolec¢nou i pro jiné oblasti soukromého

prava nalezneme v obCanském zdkoniku, specialni Gpravu s odchylkami pro vztahy

mezi podnikateli potom v obchodnim zékoniku.

V prvni kapitole o zavazkovych vztazich bylo hlavnim cilem vyjadfit paritu
zavazkovych vztaht, kdy na jedné stran€ vzdy vznikd pravo a na druhé povinnost néco
dat, konat, nekonat nebo strpét. Zavazkovy vztah miize vzniknout pouze mezi dvéma a
vice stranami, na kterych budou ucastnici, ktefi svymi pravnimi ukony ovliviiuji nejen

proces uzavirani smlouvy, ale i nasledné plnéni ze smlouvy.

Druha kapitola, i pfesto, ze se zaméfuje jiz na obchodni smlouvy, je pojata
obecné a Ctendie seznamuje s obsahem pojmu smlouvy a obchodni smlouvy a dale
pojednéava o jednotlivych druzich obchodnich zavazkovych vztaht. Vyklad o smlouvéach
podle obchodniho zakoniku kopiruje ust. § 261 a §262 ObchZ., které je pro urceni
zavazkového vztahu hlavnim voditkem. Obchodni zavazkové vztahy mohou vzniknout
nejen mezi subjekty vyjmenovanymi v ust. § 261 ObchZ. pii jejich podnikatelské
¢innosti, ale mohou vzniknout i mezi stranami, které podnikateli viibec nejsou. Toto
posileni smluvni svobody je zakotveno v ust. § 262 odst. 1 ObchZ. Nepochopitelné pro
mé vSak stale zastavd to, Ze zakonodarce jednim ustanovenim smluvni svobodu
maximaln¢ posiluje tim, ze pod rezim obchodniho zakoniku se mohou dostat i vztahy
nepodnikateld, ale v zapéti z plsobnosti obchodniho zdkoniku ochranarsky vyjimé

slabsi stranu, ktera neni podnikatelem.

Kapitola tfeti se vénuje vykladu o pravnich ukonech a nezbytnych nalezitostech,
které musi mit pro svou platnost. Hlavni pozornost byla vénovana nalezitostem projevu,
jehoz interpretace v obchodnim zakoniku je specidlni Upravou k obecné Upravé

obcanského zakoniku, ktery se pro vyklad projevu vile pfi obchodnich zavazkovych
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vztazich nepouzije. V souvislosti s pravnimi ukony jsem samostatnou podkapitolu
vénoval formé projevu vile, kterd v piipadé absence zakonnych pozadavk muiize ,stejné

jako absence podstatnych naleZzitosti, zplisobit jejich neplatnost.

Nejrozséahlejsi ¢ast této prace je v kapitole ctvrté, ktera se jiz konkrétné vénuje
uzavirani obchodnich smluv. Shrnuje vSe od podstatnych nalezitosti oferty, ptes formu
sdéleni az po dovrSeni kontraktacniho procesu akceptaci. Zvlastni pozornost jsem
vénoval piipadim, kdy se fakticky obraci pozice osoby, kterd ¢ini prdvni ukon pro
zamySleny nasledek. At uz se jednd o nepodepsanou ofertu, nebo akceptaci s
vyhradami, bude se vzdy jednat o vyzvu ke kontraktaci. V nékterych piipadech, napt.
chybéjicim podpisu, si myslim, ze zdkonodarce Ipi na pfiliSném formalizmu, ovSem
stejna Uprava je obsazena 1 v ust. § 553 Navrhu, proto ptedpokladdm, Ze jsou pro

nalezitost podpisu vhodné diivody.

V paté kapitole jsem se vénoval formovani obsahu obchodnich smluv, kdy jsem
pouzil zakladni tfidéni na pfima a nepfima ujednani. Hlavni pozornost byla vénovana
obchodnim podminkam a dolozkdm uzitym ve vykladovych pravidlech. Tato kapitola
by se dala popsat velmi Siroce, a proto jsem se drzel jen vykladu, ktery bezprostiedné
souvisi se zadanym tématem. U dolozek uzitych ve vykladacich pravidlech jsem pro
snadngjsi predstavu ctenafe pouzil tabulky, ve kterych jsou rozdéleny dvé hlavni

skupiny dolozek s platnosti od 1. 1. 2011 podle jejich ucelu.

Sesta kapitola pojednava o vefejném navrhu na uzavieni smlouvy. Mize se zdat,
ze si tento zplsob kontraktace svou samostatnou kapitolu nezaslouzi, ale osobné
povazuji vefejny navrh na uzavieni smlouvy za stejn¢ dulezity zptusob kontraktace jako
je klasicky postup oferty a akceptace. UZ jen zdkonem stanovené podminky neurcitosti
adresatli nebo povinnost kontrahovat se subjektem, ktery akceptuje nejdiive, podstatné
odlisuje tento zpiisob uzavirani obchodnich smluv od ostatnich. Dalsi odli$nosti proti
klasickému zpiisobu kontraktace podle obcCanského zakoniku je nutnost potvrzeni

pfijatého navrhu podle ust. § 279 odst. 1 ObchZ.

Kapitola sedma popisuje obchodni vetejnou soutéz. Diraz byl kladen pfedevsim
na vyklad o obligatornich a fakultativnich nélezitostech soutéznich podminek. Stejné

jako kapitola o formovani obsahu obchodnich smluv, by téma obchodnich soutézi
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vydalo spolecné upravou zakona ¢. 137/2006 Sb., o vetejnych zakazkach, ve znéni
pozdéjsich ptedpisii, na samostatnou diplomovou praci, proto jsem se vénoval pouze
upravé podle obchodniho zédkoniku a popsal proces od vyhlaseni soutéze ptes vyber

nejlepsiho ndvrhu az po vznik smlouvy z obchodni vefejné soutéze.

Vyklad o smlouvé o smlouvé budouci je obsazen v kapitole osm. Hlavni
pozornost byla vénovana pojmovym nalezitostem piripravné smlouvy, ktera je z hlediska
zadaného ukolu stéZejni. Osobné vidim do budoucna nejvétsi zménu v tom, Ze navrh
nového obcanského zakoniku jiz nepocitad s povinnou pisemnou formou u piipravnych
smluv. Jsem zastincem smluvni svobody, ale zdaroven i efektivniho vymahani
nesplnénych povinnosti. V tomto ptipad¢ zakonodarce sazi, dle mého nazoru, predevsim
na profesionalitu podnikatele, ktery sdm ma projevit villi, aby mélo takové ujednéani
pisemnou formu pro snadng&jsi vyméhani ulozené povinnosti. Cas ukaze, jestli se praxe s
absenci povinné pisemné smlouvy vyporddd, nebo ona povinna pisemnost ptijde

novelou nového obcanského zakoniku.

Posledni devatd kapitola obsahuje vyklad rozebiranych zpiisobii kontraktace
podle navrhu nového obcanského zakoniku a porovnava ho s rozborem v jednotlivych
kapitolach. Posledni kapitola sleduje strukturu celé prace a v jednotlivych podkapitolach
popisuje hlavni zmény po pfijeti nového kodexu soukromého prava, ktery podstatné
meéni soucasnou dualitu zavazkového prava tim, ze komplexni uprava bude obsazena
pouze v obcCanském zdkoniku a stavajici obchodni zdkonik se stane zakonem

obsahujicim tpravu obchodnich spole¢nosti.
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Resumé

The aim of my thesis ,,Regulation of Entering into a Commertial Contracts® is to
present an analysis of business contracts conclusion according to the Czech law. Legal
regulation of business contracts conclusion is included in the Civil Code, furthemore
there is a single part concerning legal regulation of business contracts negotiating in the
Commercial Code as well. My thesis is divided into nine chapters, which are focused
not just on the theoretical aspects of business contracts negotiating issue but also
provide practical examples of this issue. This thesis refers to legal regulation in effect as

of 4 December 2011.

Chapter One and Chapter Two of my thesis attend to general analysis about
contractual relationships and definition of the term business contracts, which is essential
for obtaining the aim of my thesis. Chapter Three is about legal acts, their essentials and
the other conditions of their validity. In Chapter Four there is a detailed analysis of the
two phases of contractual procedure, the offer and the acceptance. To enter into an
agreement, it is necessary not just to comply with correct procedure of negotiating, but
also the legal requirements for content of the contract have to be fulfilled. Chapter Five
concerns direct and indirect stipulations including commercial terms and clauses and
rules of their interpretation. There are two other ways of entering into agreement under
the Commercial Code than under the Civil Code. They are described in Chapter Six,
which deals with public offer for entering into a contract, and in Chapter Seven, which
is about public tender. Chapter Eight examines legal stipulations in relation to
agreement on future agreement, especially its essentials, which are necessary for
validity of the contract. Chapter Nine contains comments on changes in the Czech civil
law and the Czech commercial law after the new Civil Code will come into force. This
chapter is subdivided into few parts, which refer to the structure of this thesis. Main
differences of the proposed legal regulation in comparison with the recent one are

pointed out in each part.
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Abstrakt

Diplomova prace se zabyva upravou uzavirani obchodnich smluv podle ¢eského
soukromého prava. Veénuje se obecnému vykladu o zavazkovych vztazich, vykladu
pojmu obchodni smlouva a jednotlivym pfipadiim uzavirdni. Obecnd Uprava uzavirani
smluv je pro obchodni smlouvy obsazena v obCanském zdkoniku s tim, ze obchodni
zakonik obsahuje odliSnosti pro ,,pravo obchodnikii“. Obcansky zakonik upravuje
klasicky postup uzavirani smluv, kdy je na jedné stan¢ oferent a na druhé akceptant,
obchodni zdkonik tuto Upravu piebird a navic obsahuje i1 dal$i moznosti kontraktace
formou vetejného navrhu na uzavieni smlouvy a obchodni vefejné soutéze. Stejné jako
je v obcanském zakoniku obsazena obecnd uprava pro uzavirani obchodnich smluv,
nalezneme v ném 1 Gpravu o uzavirani smlouvy o smlouvé budouci. Smlouva o smlouvé
budouci je v obchodnim zakoniku rozpracovana detailnéji, a i to miiZze byt divodem, ze
navrh nového obcanského zakoniku prebird upravu ptipravnych smluv podle zakoniku

obchodniho.

Podle soucasného stavu legislativniho procesu bude stavajici obCansky zakonik
nahrazen novym, coZ samoziejmé¢ ovliviiuje 1 zdvazkové pravo podle obchodniho
zakoniku. Novym obcanskym zakonikem bude odstran¢na dualita zdvazkového prava,
ktera tu vznikla pfijetim samostatného zdkoniku pro obchodni vztahy na pocatku
devadesatych let, a vznikne jeden ptedpis, ktery bude obsahovat jak obecnou upravu o

pravnich tikonech, tak i spolecnou Upravu uzavirani obchodnich smluv.
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Abstract

This thesis deals with legal regulation of entering into business contracts under
the Czech private law. It contains explanation of contractual relationships, explanation
of the term business contract and explanation of single examples of entering into
contracts. The main legal regulation of contract settlement for business contracts is
included in the Civil Code and the Commercial Code contains differences for business
relations. The Civil Code regulates typical process of entering into contracts between
two parties — offeror and offeree. The Commercial Code follows this legal regulation
from the Civil Code and in addition it contains other possibilities of contracting in the
form of public proposal and public tender. The Civil Code contains legal regulation of
the contract on future contract. The Commercial Code contains this regulation as well,
but it is more detailed. This could be the reason, why the draft of the new Commercial
Code is in the matter of contract on the future contract inspired by the Commercial

Code.

Regarding the current situation in legislative process, the current Civil Code will
be replaced with the new one, which, of course, will affect law of contracts according to
the Commercial Code. The new Civil Code will displace duality of law of contracts,
which was created by adopting of the special code for business relations in the early
90’s and there will be the new code, which will contain basic legal regulation of legal

acts as well as common legal regulation of entering into business contracts.
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