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Abstrakt

Disertani prace je ¥novana prornam knizniho trhu, které se odehravaji po néstupu
internetu mezi subjekty knizniho trhu, knihovnamkene&nymi spotebiteli informaci
(¢tendi, uzivateli knihoven). Rozvoj internetuiipesl poptavku po hledani novych
obchodnich modél a moznostech spoluprdce. Elektronické publikovakferé

se s dostupnosti internetu ¢alb prosazovat, bylo startovacim faktorem pro rpzvo
elektronickych knih. Prace je koncipovana s ohledean role jednotlivych subjekt
knizniho trhu tj. nakladatele a prodejce (distrdvai knihkupce, digitalni platformy)
a knihovny i tvorb¢, prodeji a zpistupréni knih s dirazem na knihy elektronické.
Po vymezeni pouZzivanych termijnzejména iznych istupa k definici ,e-knihy*,

a pedstaveni historie ti&é a elektronické knihy, néasleduje kapitola prezjgécit
hardwarova zazeni a softwarové programy uniogici ¢etbu e-knih. Teti kapitola
piedstavuje roli nakladatele v procesu publikovéstériych a elektronickych knih. Cilem
je poukazat na odliSné postupyi pzpracovani tigného a elektronického textu,
v¢. moznosti self-publishingu, ktery klade nové matnpublikovani pimo do rukou
autora. Ctvrta kapitola piblizuje moznosti distribuce a prodeje &$fch a zejména
elektronickych knih a zaroviespecifikuje novy subjekt, ktery se diky fenoménknéy

na kniznim trhu objevil, a sice digitalni platformata kapitola jgdstavuje roli knihoven
se zamifenim na akvizini politiku v pgiipad e-knih a uchovani digitalniho kulturniho
dedictvi. Posledni kapitola prace se zdnje na vysledky ziskané v ramci dotaznikoveho
Seteni wnovaného zavéawi vypijcek ceskych e-knih do knihoven ve spolupraci
s digitalnimi platformami. Sawsti prace je také navrh nového modelu multilicenci

a vypaet ceny jedné e-vyicky.



Abstract

The thesis is dedicated to the changes of the bwaoket between its entities, libraries and
final consumer of information (readers, library ng3eafter the arrival of the internet.
Development of the internet has brought searchihgdhe new business models and
opportunities for cooperation. Electronic publighinthat, along with the internet
availability, commenced to raise is the startingtda for the development of electronic
books. The thesis outlines the roles of individerdities of the book market, i.e. publisher
and seller (distributor, book-seller and digitadtfdrm) and libraries during the production,
sale and accessing books with the focus on elactimooks. After description of used
terminology, especially different approaches to ti&inition of “an e-book”, the next
chapter presents hardware devices and softwaregmsghat enable reading e-books. The
third chapter introduces the role of a publishethea process of publishing printed and
electronic e-books. The aim of the chapter is ghlght different strategies of processing
the printed and electronic text, incl. possibistief self-publishing which gives new
possibilities to the author's hands. The fourth ptba describes distribution and sale
of printed and mainly electronic books and alsarasf the new entity of the book market,
“digital platform”. The fifth chapter introduces éhrole of libraries with an emphasis
on acquisition policy of e-books and preservatidndgital culture heritage. The last
chapter focuses on the results obtained from thestgqpnnaire that is dedicated
to introducing Czech e-books in the libraries ie #tooperation with digital platforms.
In the chapter, there is a proposal of a new ntickthse model and price calculation of one
library e-loan.



Uvod

Sowasny knizni trh je vice nez kdyide zavisly na dostupnosti internetu ve spodesti

a rozvoji ICT. Technologicky rozvoj umoznil néjde vznik a posléze i Siroké a stéle rostouci
zastoupeni e-knih mezitende. Situaceceskeho knizniho trhu odrazi specifikattrkev.
malych jazyk — velikosti trhu je limitovana nabidka i spelta knih. Knizni trh totiz
piekratuje hranice jazykovych oblasti jen velmi obtiZzooZ u ¥tSiny ostatnich trninneplati.
Knizni trh Ize definovat z pohledu subjékknizniho trhu, kam p&t nakladatel, knizni
distributor, knihkupec a téz v ramci dis€éniaprace no¥ definovana digitalni platforma.
Subjekty knizniho trhu spolu s knihovnami tveystém zprosedkovani informaci a spales

se systémem vytvé@ni informaci (autor) a systémem vyuzivani inform@civatel, ¢ten&)
jsou sowésti teorie informé&niho systému v SirSim slova smyslu (Kdnigova 20814).
Publikovana disertai prace zkouma role subjékknizniho trhu a role knihoven v procesu
publikovani, obchodovani a #ptupiovani knih s cilem zmapovat odliSnoschto roli

v souvislosti s knihami elektronickymi. Uvedena lgemmatika zachycuje zejména tato
témata:

- knizni trh a informani spol€nost,

- kniha tis€n4, kniha elektronicka (vyvoj, definice),

- digitalni vlastnictvi,

- softwarovéstecky e-knih gbook reader softwayehardwarové&tecky e-knih
(e-book reader hardwaygee-knizni formaty,

- vyroba tistné knihy, produkce elektronické knihg-book productiopnakladatelem,

- self-organizinglautor si vydavani, pdpdalSicinnosti spojené s vydanim knihy,
organizuje sdm nikoliv v zastoupeni nakladatedel-publishing(vydani knihy
samotnym autorem, nikoliv tragtié tieti stranou, tzn. nakladatelem),

- obchodni modely nakladatelobchodni modely prodejdnih,

- ochrana e-knih pomoci socialniho DRMtargléhd DRM,

- naklady na vznik elektronické knihy,

- elektronické podnikanietbusiness elektronické obchodovang{commercg

- digitalni platformy seskym obsahem,

- statistiky prodej ¢eskych e-knih,

- souwasné modely zavédi e-vypijcek ¢eskych e-knih v knihovnéach,

- model multilicenci, model e-vyipcek.



TEZE I.

Knizni trh je p¥imo ovlivnén dostupnosti internetu ve ¥tSinové spolé€nosti, s ¢imz
souvisi vyvoj elektronické knihy jako nového knizniio produktu. Mnozstvi definic
pojmu ,elektronicka knihd zachycuje podstatné rozdily v jednotlivych typech

elektronické knihy.

Vyvoj informatni spolé€nosti definovany i z pohledu vyvoje knihy (kniznikegmentu) je
dynamicky proces a klad&m dal vysSi naroky na efektivni praci s informacesjejich
rostoucim mnozstvim je stale obt#§Ei jejich vyhledavani, filtrovani, zpracovani, §iza

i archivace. Cerny et al. 2013). Do vyvoje inforrai spolénosti vyraz# zasahl rozvoj
technologii. McLuhanova analyza komuniké&ch médii (McLuhan 1962) odliSuje sp&est
pisma a moderni spaéleost, charakterizovanou rozvojem audiovizualnich dimeé
V souvislosti s vyvojem inform@ich technologii a penetraci internetu meziSwovou
spole&nost doslo k rozvoji elektronické knihy, kter&mn vztahy mezi subjekty knizniho trhu,
prodejni mechanismy, obchodni modely, modelsistppréni acetby knih. Norsky profesor
Terje Hillesund (2001), vidi e-knihu jako vysledekoluiniho vyvoje papirové knihy. Podle
n¢j byl jeji vznik ve s¥té pccitaca pouze otazkowasu a byl nevyhnutelny. Hillesuritka:
,....e-books are the books of the network sociétyle Hillesunda nahradi e-knihy
v budoucnu knihy papirové. Elektronickotepaz tisttnou knihu s fimérenym obrazovym
aparatem lze pod definici e-knihy bez probiémahrnout. V posledni délse nizeme setkat
s pojmem multimedialni nebo také interaktivni knide o typ roz&né elektronické knihy
(enhanced e-bogkktera v sob spojuje audio, video iizné typy aplikaci¢asto utené pro
zaizeni s dotykovym displejem. Bullock upo#aje, Ze c¢etba &chto typi elektronickych
knih s roz&enim enhanced e-bodke mozna z obrazovky ptiace, tableti, PDA, chytrych
telefori (Bullock 2009). Naten Hill (2012) dodava, Ze tenyp e-knihy je vice podobny
webové strance nebo @tacové aplikaci nez knize. Nicménpriznava, Zze dnesni doba
vyZzaduje dopléni textovych e-knih téxt-only eBook o obrazky, pisgky a jiné
multimedialni prvky (Hill 2012). Také Adam L. Permng (2009) tuto myslenku potvrzuje
tvrzenim, Ze budoucnosti nejsou prosté elektroniekdy (nap. klasicka prozatena na
ctecce), ale pra¥ knihy multimedialni. V souvislosti s timto bylyki& zjiS€ny zcela jiné vySe

nékladi pottebné pro vznik a vyvogthto kniznich produkt

1 Volny preklad: E-knihy jsou knihami nové spotesti.



TEZE II.

E-knihy se pro nékteré étenare staly Zadanou a respektovanou alternativou v soislosti
s nastupemcétecek s elektronickym inkoustem. UZivatelskou pivétivost pii ¢etbé e-knih
stézuje pritomnost tvrdého DRM a mira kompatibility formata s koncovymi étecimi

zarizenimi. Stale¢astji je vSak tvrdé DRM nahrazovano tzv. socialnim DRM

Elektronizace knih &kterych typi probiha jiz 15 — 20 let. Rané e-knihy byl§tSinou psany
pro omezeny piet uzivateh a zandreny na konkrétni oblast zajmu.dalo se, Ze tyto knihy
bude ¢ist pouze mala skupina lidi. Rozsah témat rany&hile-zahrnoval zpravidlaiené
piirucky pro hardware a jiné spiSe technicky Z&né publikace. Naslednze fici, Ze v 90.
letech se stala distribuce elektronickych soubagetns e-knih, zn&né jednodussi diky
dostupnosti internetu (prorgnos knih pestala platit nutnost hmotného nwi Teprve
v poslednich letech se vSak v Sirokénritku feSi otazky uZivatelskéripétivosti tisEneho
a elektronického textu, dochazi ke srovnavani vyaatevyhod tignych a elektronickych
knih. Antonin Pokorny (2012, s. 54) vyslje, Ze elektronické knihy se staly Zadanym
a zajimavym tématem diky masovému néstamiek s elektronickym inkoustene<nk)
tazeném hlavhkonkurenim bojem Kindlu od Amazonu a Nooku od Barnes & obyto
¢tecky jsou totiz vhodné pravpro ten typ knih, ktery zatimigvodu do elektronické podoby
vzdoroval. Souvisla, #dme strukturovana proza bez detailnich technickychticici bézné
formétované poezie na nich jdist steji dolkre, jako v papirové knize.

S rostoucim mnozstvim oficianvydavanych elektronickych knih, vznikla pelba nejen
kvalitniho hardwarového Faeni pro jejichtetbu, ale také pteba vhodyjSich format, casto
umoziujicich i vkladdani zvukovyclti obrazovych zaznafnpiimo do textu e-knihy. f@sun
od amatérskeho digitalizovaniiywdre papirovych origind (zpravidla Slo o naskenovani
tisSttného textu pomoci OCRQOptical Character Recognitionprogrant a grevod do podoby
tisttného souboru) do rukou nakladatddyl zap@at koncem 90. let 20. stoleti &inesl
logicky tlak na ziskovost vydavani e-knih. Na trea objevily hardwarové i softwarové
ctecky i nové formaty, které nabizely nesrovnateldtSi komfort procetbu a umoiovaly
alespa zakladni ochranu vydané e-knihked kopirovanim. Bkteré z format vznikaly jako
oteené, jiné jako uzdené, coz znamena, Ze knihyéehito uzavenych formatech mohou
byt ¢teny pouze na hardwarovych a softwarovytdtkach podporovanych jednim prodejcem
(Pokorny, Lukas 2012). Dana Blankenhorn (2009) opage na existenci 26uenych



e-kniznich format oproti jednomu formatd’ (rozumgj papiru) u ti&nych knih, na jejichz
¢teni nepatebujeme Zadné #iaeni na baterie. Néghlednou situaci na poli formiae-knih
prirovnava k glektronické babylonské. LukadS Pokorny (2012) upoziwje, Ze dnes je
situace poeékud vyrovnawjsi, nebd n¢které formaty se staly standardem a pokudjeane
hardwarov&tecky nepodporuji, mize to mit za nasledek jejich nizsi prodejnost. tize Ze
vSichni vyrobci podporuji alespgeden z &chto ti formati: MOBI (Kindle), ePUB, PDF pro

v v

ctecky.

Elektronické knihy jsou chr&ny pomoci technologie DRM (Digital Rights Managertign
jejimz prostednictvim mohou nakladatelé a majitelé autorsky@v fxontrolovat pouzivani
svych dl v digitalni podol. ,Tvrdé¢ DRM predstavuje technicka omezeni pro nakladani
s elektronickou knihou. Rozsah ochranyuje zpravidla nakladatel, ktery takige limitovat
pocet kopirovani, tisk nebo sdileni e-knihy. Krérklasického tzv. tvrdého DRM, které
zpasobuje technické omezeni nakladani s knihou, ggigast tzv. socialni DRM (Social
DRM).

Socialni DRM jecasto nazyvano takémegkké DRM. Socialni DRM umoituje chranit
e-knihy ged zneuzitim za pomoci pouziti vodoznakuiZ@ byt pouzito v fipacd nakupu
e-knih stejg jako v gipad pajéovani e-knih v knihovnach s cilem zamezit nelegalni
Siteni &i kopirovani elektronického dokumenidlim dal viceceskych nakladatélnavzdory
pocateEnimu odporu vnima socialni DRM jako dostateu alternativu ochrany jejichéd
Dila prekladova, u kterych jeraba ziskat licatni prava od zahragmich partnek, vyzZzaduji
jiny piistup a to z toho itvodu, Zefada zahraghich nakladatél (a autoé) pozaduje jako
dostateény stupé ochrany tvrdé DRM. Situace se vSak i zde rychlamimText socialniho
DRM tak miZze obsahovat jméno majitelét€nde) knihy, jeho fyzickou adresu nebi@la
datum zakoupeni knihy. Dilo jako takové je bez téckych omezeni (na rozdil odeld
svazanych tyrdym DRM). Pouziti fiznych DRM technologii potvrzuje i John Schember
(2011) ve svém fijspevku o problémech uziti DRM a #dhziuje, Ze DRM nezabrani
porusovani autorskych prav. Schember dodava, Zgaotlsi DRM systému z chr&ného

souboru e-knihy je trivialni zalezitost.

2 Preklad: Sprava digitalnich prav.



TEZE IlI.

Cinnosti nakladatele v procesu publikovani e-knih jeu ve srovnani se vznikem knihy
tiSténé vicemért shodné ve fazi autorskopravnich vztam, redakénich praci a nejvice se

liSi v procesu vyroby a distribuce knihy.

Z hlediska autorsko-pravnich aspekitvareni elektronickych knih, které vznikajfgvodem
(digitalizovanim) ti&nych texti do elektronické formy, je nutné vzdy néje owiit, zda je
dilo volné, nebo zda se n&jmwvztahuji autorska prava. Lze shrnout, Ze ve swdoh, které
nakladatelé fimo uzaviraji s autory, je pamé bézné obsazeno pravo nakladatela prodej
tisténych knih v klasickém (kamenném) obckod stalecasgji smlouvy zahrnuji i prava
na elektronické verze autorova dila a nasledny gjreeknihy na internetu. Smlouva mezi

e

dila jiné osob, nag. platforne prodavajici e-knihy.

Vyroba knihy jako nakladatelskdnnost se v procesu publikovani &$§ch a elektronickych
knih odliSuje wibec nejvice. Tigha kniha v procesuvyroby predstavuje zjednodusé&n
feceno tisk knihy na papir. U knihy elektronické mimé& spiSe nez ovyroke* o , produkci
e-knihy (e-book production Produkci e-knih |ze roziit do dvou kategorii: 1. knihy, které
jiz vySly vtisS€né podobB a jsou pevedeny (digitalizovany) do elektronické formy a za
2. knihy, které jiz vznikaji jako elektronické tgxtdigital born) a které pla vyuZivaji
elektronického progedi. Knihy vzniklé jako elektronické textgigital born) jsou pro préaci
rukopisem domysleny dalSi multimediélni obsahy kmlebo interakce. Ja#ek (2012) v3ak
upozonuje na Spatny stav trhu s nastroji pro tvorbu etelitkych knih a dodava, ze bez
alespa zakladnich znalosti programovani nebo bez poytibfesionalniho softwaru je
vytvoieni kvalitni e-knihy v podstatnemozné. Kvalitni e-kniha, kterou byehbyt schopen
profesionalni nakladatel publikovat, neni dokumatdZzeny ve formatu ePUB, ale kniha

kompletrg vybavena multimédii.

Odlisnost je patrna ve vysledku také v cenoveé rgdamvnavajici nadklady na vyrobu tge

a elektronické knihy. i vyrobe tiSttné knihy tvdi az 20 % naklad praw vydaje na papir
a tisk knihy (pi velkondkladovém tisku se vSak mohou pohybovablet pouhych 10 %).
U vyroby knihy elektronickétéxt-only book tisk odpada a zbyvaji naklady ndgadnou



digitalizaci, resp. fevod textu do formatu kompatibilniho geecimi zdizenimi Gzného
druhu (pd@ita¢, tablet, smartphone,&ecka). Pokud je vysledkem elektronického publikovani
interaktivni aplikace (viz ndp interaktivni knihy, které jsou novinkou nakladatei
HarperCollins Publishers Ltd.) je'eba ve srovnani s klasickou &#3bu knihou péitat

s vysSimi yyrobnimt naklady.

V oblasti distribuce maji nakladatelé moznost krillyf prodavat imo svym¢ten&im nebo
je predavaji vybranym distributdm/distribitnim portaim (nebo také platformamji je
piimo sami distribuuji do &tSich knihkupectvi. #my prodej od nakladatele kéen&ovi je
uskuté&novan prostednictvim kamennych obchdé velmi Ezn¢ také pomoci elektronickych
obchodi nakladatelskych spalrosti. Prodej e-knih je moZzny samem¢ pouze

prostednictvim webového rozhrani.

TEZE IV.

Roli prodejci knih vyrazné zménil nastup e-knih, ktery postupré ovliviiuje obchodni
a licenéni modely. Poptavka po e-knihach ze strany kokaych spotebiteli zpisobila
vznik novych subjekti (digitalnich platforem), které prodavaji pouze el&tronické knihy
a v nékterych pripadech komeknim zpisobem realizuji také elektronické vypjeky
knih.

V oblasti prode} knih pfimym spotebiteiim se vytvail zcela novy segment knizniho trhu,
a sice tzv. dligitalni platformy. Jedna se o internetové platformy (servery), &terodavaji
(pouze) elektronické knihy,ffpadré elektronickécasopisy, a zaroveposkytuji (respektive
nabizeji) komplexni servis pro nakladatel¢igpdré autory) @i prevodu @&l do podoby
kvalitni e-knihy, pipadré dalSi navazné sluzby typu konver e-vypijcky. V prostedi
ceského internetu dominuji platformy Palmknihy, etteg a Wooky. Pojem digitalni
platforma by mohl bytast&né slwitelny s pojmem e-distributor, nebhdasto i subjekty typu
eReading ¢i Wooky domlouvaji vyhradni zastoupeni s nakladateli \dpjio jejich
elektronickych knih. Objevuji se nazory, Ze vellstdbuce e-knih je zbyt®a, nebd
nakladatel je ppraven océst zisku a pokud by své e-knihy dodaviam prodejci na e-knihy
specializovaného, mohl by ziskatt$i ¢ast ze zisku. Tomuto nazoru nahravaeiska

legislativa, podle které musi byt distributor (pegok) knih vlastnikem prav na e-knihu oproti



situaci u tis¢nych knih, kde std prodej do komise. Z vySe uvedeného vyplyva, dgekty
fazené pod definici digitalni platformy fungdfsté&né i jako distributdi a zarové prodejci.

DalSi oblasti, kterou nelze opomenout, jsou koérspecifika pi prodeji e-knih. Zatimco
prodej tis€né knihy knihkupcem nevyzZaduje specialni povoleniom ¢i nakladatele
k prodeji a je pouze otdzkou obchodniho vztahu adsdtele — knihkupce, ripadré
distributora — knihkupce,ffpadré autora — knihkupce, k prodeji knihy elektronicleétieba
licence ke zfistupréni elektronického dila wiena prodejci imo autoremci udélena
ve formgé podlicence nakladatelem. riJi Srstka (Sudova 2011) upozaje na odlisSné
povinnosti distributora e-kniha distributora knih ##tych. Zatimco v{fipad prodeje
tisttnych knih je vlastnikem knihy stale nakladatel ahkopec byva ve &sing pripad
pouhym distributorem, vifpadt elektronickych knih by ® distributor byt viastnikem prav.

TEZE V.

Existuje velky potencial konsolidaceteskeho knizniho trhu.

Distribuce vCeské republice je roZtbna mezi dkolik vétSich subjekt a relativié dost
subjekfi mensich. Aktudlni situace v oblasti velkodistribu&nih je do znéné miry
nekonsolidovana a vykazuje péme¢ velkou sf cca 40 distributorskych firem.i€sto se
situace znén¢ zlepsSila, protoze jedtv roce 2003 existovalo na pémé malém ceském
kniznim trhu cca 60 distributorskych firem, zatimeayd. stomilionovy gmecky trh — tedy
trh s neporérné vétSi nabidkou — ohospoilgi dle slov Jaroslava Ciga pouze t7i ctyri

hlavni distribut@i a vedle toho dalSi specializované distdbufirmy” (Faltynek 2003)Dnes
vS8ak sili tlak na dalSi sjednoceni knizniho aéginpostaveni kéiovych hr&a. Generalni
feditel spolénosti Albatros Media, Véaclav Kadlec to potvrzujewst: ,Cesky knizni trh
je velmi rozkisteny. Jsou zde tisice subjgkkteré vydavaji knihy. | nas podil, jako lidraurh
je nekde pod deseti procenty. Tudiz potencial konsodidacobrovsky. (Vyletal 2013b).
Monitorovani knizniho trhu je vSak i v dnesni dadlozité, nebo je ,deficit hodnowrnych

ekonomickych ukazatelo objemu, obratu a ziscich a ztoho mozZzného odvogedil:

jednotlivych subjektnaceském kniznim trifCisa 2014).
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TEZE VI.

Nakladatelé, knizni prodejci a knihovny mezi sebounavzajem hledaji zpisoby efektivni
spoluprace. Knihovna @i nakupu e-knihy do knihovny musi na knihu ziskat icenci pro
vypijéovani v knihovnach. Podle typu ziskané licence natiiknihovna svym uzivateim

sluzbu abserkniho nebo prezerniho zpFistupnéni.

Ve vztahu k nakladati&in a prodej@m knih (distributoim — knihkup@m - digitalnim
platformam) se na knihovny nabizi troji pohled:kfihovny jsou pro (zejména konder)
nakladatele konkurenci, ktera jim odehiést potencialnich zakazriika zaroveé konkurenci
se kterou musi dlouhod®bpatitat 2. knihovny spolu s nakladateli a kniznimi gefei
vytvareji knizni kulturu a zvySujtten&skou gramotnost, coZz vede ke d§&tajici poteke
knihy ¢ist a nize vést ke viistajici potele knihy vlastnit, tedy kupovat 3. knihovny jeeba
vnimat jako relevantniho partnera ke spolupracinazi se hledat modely vzajemnych
obchodnich vztah V tomto gipad® knihovna neni pro nakladatele (platformu) konkafen
ale obchodnim partnerem. Jelia u¢domit si, Ze komeni nakladatelé jsou na trhu s
e-knihami ohrozZeni vice nez vysokoSkolSti, univeizi vdecti (¢i ostatni dotovani)

nakladatelé.

V piipact situace, kdy se knihovna snazi ziskegky psané knihy (v prekladoveé literatury),
muze vyuzit systémy prezémiho nebo abseéniho zgistupréni. V piipadt spoluprace
knihoven s nakladateli je Egtupréni vétSinou dohodnuto na Urovni prezen sluzby pro
uzivatele knihovny viz projekt &nihy do kazdé knihovnyoZz znamenda, Ze dostupnou
elektronickou literaturu —&Sinou no¥jsSiho vydani — si uzivatel ma moznost prohlédnout
pouze na p&itacovych terminalech umi&tych v prostorach knihovny zpravidla bez moznosti

tisku a kopirovani dila.

Pomerné rozstené, pedevsSim mezi univerzitnimi a vysokosSkolskymi knihamni, jsou
systémy nazvanée;prezerka'. Uzivatelsky funguji na obdobném principu &eni textu je
mozné prezemé na knihovnich terminalech. Zatimco v prvnitiippcE zmininé spoluprace
je cilem aktivit gedevsim posileni vzadjemnéiwdry mezi knihovnami a nakladatelem
(zpristupiovany jsou celkem noveé tituly), v druhémigact je akcentovana snaha knihoven
zahdjit postupnou digitalizaci knihovniho fondu®&lem prodlouZeni Zivotnostida jejich

digitalniho uchovani. V systématprezedka byvaji zpravidla skenovany rejsgji ptjéované
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knihy ve fondu. Lze Zfistupnit tituly, které jsou na trhu jiz nedostupAétorsky zakortika,
prezerni systémy se vSak nesetkali s velkym zajmem wlivanihoven, nebbti vyzaduji
dostupnost elektronické literatury nejlépe 24 hatbnré po 7 dni v tydnu.

ZajimawjSi jsou tak systémy abserich vypijcek ceskych e-knih, které se pomalwireji
infiltrovat mezi knihovni sluzby. Klasickd intermeth knihkupectvi prodavaji e-knihy
s licenci pro osobni pouziti. V oblasti ab&sich vypmjcek u e-knih se nabizi spoluprace
s platformami eReading, Flexibooks, ebrary DASHiyha knihovna, které umiidji nakupy
absexnich vypij¢ek s licenci pro fjcovani v knihovnach. V neposledfdd ma knihovna

moznost zfistupnit e-knihy v rezimu Open Acces a Public Damai

TEZE VII.

Zavadéni sluzby abserinich vypijéek ¢eskych e-knih do knihoven se jako nova knihovni
sluzba zatim ¥ilis neprosadilo. Mezi divody dosud malého vyuZiti sluzby e-vyiyéek
¢eskych knih patfi absence vSeobeénpiijimaného obchodniho modelu, nizka nabidka

titul &, vzajemna nedivéra a neochota spolupracujicich partned.

Dotaznikoveé Séeni ,Zavadni vypijcek ceskych e-knih na platformach eReading,
Flexibooks, ebraty DASH!, Levna knihovna, Wookybl&o a dalSich do knihovén
probihajici v 1¢tvrtleti roku 2014 potvrdilo stanovenou hypotézmakladajici se na tvrzeni,
Ze knihovny zavéaji sluzbu absemi vypijcéky ¢eskych e-knih zatim pouze okrajpwneba
pouze 7% dotazovanych knihoven zavedlo sluzbu &h&sn e-vypijcek ¢eskych knih.
Vyzkum potvrdil roviz hypotézu 2, Ze soéasna vyse finamich investic knihoven na
akvizici ¢eskych e-knih je nizka, nebe¢tSina knihoven investuje do nakupeskych e-knih
pouze stovky K (potvrdilo 34%) nebo desitky tisictKpotvrdilo 33% knihoven).

Bylo dale teba zjistit konkrétni i¢iny malé implementace vypiek ceskych e-knih
do knihoven. Mezi tyto zjighé giciny pati kromé malé nabidky titul, také vzajemna
a pretrvavajici netlvéra partneit a jednim z dvodia dosud malého vyuZiti sluzby e-\ijpek
¢eskych knih je absence vSeob&cprijimaného obchodniho modelu spoluprace mezi
knihovnou a platformou, kterd je vlastnikem subime opraujici k dalSimu geni dila.
Po zvazeni klatl a zapoit existujicich moddl prinesla diserténi prace navrh nového
multilicencniho modelu, ktery se snaZzi zapory existujicich efioceliminovat. Jednim

ze z&kladnich pozadaikpii koncipovani nového modelu byla implementace koujéci
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Prinosy prace

1. Komplexni a ucelené zpracovani problematiky knianitnu z pohledu roli jednotlivych
subjekfi knizniho trhu, tj. nakladatele a prodejce
(distributora — knihkupce - digitalni platformy) knihovny ve vazb na specifika

vykonavanych roli ve vztahu k e-kniham.

2. Definovani nového pojmu djgitadlni platform& jako v poslednich letech név
vyprofilovaného subjektu knizniho trhu, ktery #&&li do kategorieknizniho prodejce
s tim specifikem, Ze umagje nakupy pouze a jedirelektronickych knih, &asto je jeho
sluzbou také provoz komarich e-vypijcek. Dosud byl tento pojem terminologicky

opomijen.

3. Detailni rozbor sotasnych obchodnich modetligitalni platformy eReading, které piat
k nejuzivagjSim na poli zavathi vypijéek ¢eskych e-knih do knihoven. Takto uceleny
popis problematiky & prezentace realnych zkuSenosti jiz Zasmych knihoven nebyl
dosud realizovan. Knihovnam vSakibe pomoci fi rozhodovani, zda a jakym @gobem

implementovat sluZzbu knihovnich e-wijpek.

4. Navrh nového modelu multilicenci, ktery navazuje stavajici multilicetni model
digitalni platformy eReading (model A), modifikuj@ a vylepSuje. Tento model Ize navic

diky pevrg stanovené podilové c&rza ndkup e-knihy vyuZit i pro vypet ceny jedné

e-vypijcky.
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